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ESTUDIO DE LA RELACION CAUSAL EXISTENTE
ENTRE LA COMISION DE IRREGULARIDADES
CONTABLES A TRAVES DEL CONTENIDO DE LOS
INFORMES DE AUDITORIA Y LOS FACTORES QUE LAS
ORIGINAN.

1.1. INTRODUCCION.

Son numerosos los trabajos empiricos relacionados con la manipulacién contable, siendo
los temas mas usuales de estudio, la bisqueda de las causas que originan dichas practicas, las
principales formas de comision de la contabilidad creativa o la realizacion de un perfil gue permita

identificar a las empresas fraudulentas.

A modo de ejemplo se pueden mencionar los estudios siguientes: con relacion a la
blsqueda de las causas se destaca en primer lugar el trabajo de Beidleman (1973), que verifica la
seleccidn por parte de la direccion, de practicas que alisan el beneficio ante la conveniencia de
presentar uniformidad en los resultados. Estas practicas de alisamiento han sido demostradas
empiricamente en muchos paises existiendo diversos estudios sobre empresas estadounidenses
cuyos resultados evidencian su uso, como el trabajo de Barnea, Roden y Sadan y el de Smith,
ambos de 1976. También en Espafia se realizan investigaciones acerca del alisamiento, asi Pina
(1988), demuestra que los gerentes de nuestro pais tienden a alisar sisteméaticamente el beneficio

como via para incrementar su propia riqueza.

Los objetivos perseguidos mediante el alisamiento son unos de los mas importantes, pero
desde luego y como ya se ha recogido en el capitulo anterior, no es el Unico motivo de la

manipulacion.

Respecto a la manera de realizar las alteraciones contables o al perfil de las empresas
fraudulentas, se destaca el trabajo realizado por Castrillo (1992), que estudia la relacién entre la
dotacidn de las provisiones y su repercusion sobre el resultado, y detecta la existencia de unos
factores basicos para la explicacion del comportamiento de las empresas espafiolas en el
tratamiento contable de las contingencias. Las variables con mayor poder discriminante que le
permiten agrupar a las empresas son las variaciones en el beneficio y las de la plantilla; también el
informe de la comision Treadwayge, con un contenido méas amplio, sobre la informacion
fraudulenta en USA basada en el estudio de 161 compafiias publicas en las que se detecté fraude

contable, aporta varias conclusiones entre las que se pueden destacar:

> Un 44% de las empresas infractoras estaban en recesion o declive.

8 A iniciativa de la AICPA se crea en Estados Unidos la National Comission on Fraudulent Reporting o
Comisién Treadway cuya mision consistia en abordar el estudio de la informacion contable fraudulenta y su
impacto y en emitir las recomendaciones oportunas para reducir su incidencia.
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> Las principales técnicas de manipulacién empleadas fueron fundamentalmente tres;
reconocimiento inapropiado de los ingresos (méas del 40%), exclusién deliberada de distintas
partidas del activo (mas de un 33%) y comision de incorrecciones en el diferimiento de los

gastos (més del 14%).
> La alta direccion estaba involucrada en el 66% de los casos contra las empresas.

»  Casi en la mitad de las empresas el fraude tuvo lugar ante unos ineficientes sistemas de

control.
> En maés del 25% de los casos la responsabilidad recay6 sobre los auditores.

> En el 36% de los casos contra auditores, éstos no perseguian los puntos de sesgo con el rigor

necesario.

Otro interesante estudio es el ejecutado por Amat, Blake y Moya (1996), en el que se
realiza un analisis comparativo entre Espafia y el Reino Unido que pone de manifiesto que la

contabilidad creativa es una préactica comun en ambos paises.

Otros trabajos empiricos se centran en el contenido y tipo de opinién de los informes de
auditoria, como el realizado por Gonzalez y Martin (1999) con una muestra de empresas, en su
mayoria pequefias y medianas empresas de Castillay Ledn, en el que se obtienen entre otras las

siguientes conclusiones:

> Las limitaciones y las incertidumbres son las dos causas méas argumentadas por los auditores
a la hora de emitir opiniones con salvedades u opiniones desfavorables; en la mayoriace los
casos suelen venir acompafiadas de salvedades por incumplimientos y errores en la

aplicacion de principios y normas.

> Las incertidumbres méas importantes estan relacionadas con expedientes abiertos por

inspecciones fiscales, asi como por incumplimiento de otras obligaciones legales.

> Respecto a las limitaciones destacan la imposibilidad de verificar los inventarios y lossaldos

de terceros.

> En cuanto a los errores e incumplimientos mas significativos, son los relacionados con la

dotacidn de provisiones y con las imputaciones de gastos e ingresos entre ejercicios.

> Por dltimo, en lo relativo a los informes con referencias al principio de gestién continuach,
en la mayor parte de los casos, los auditores argumentan situaciones financieras deficientes

de las empresas auditadas.

Resultados similares se obtienen del estudio realizado por Lopez y Maza (1998) con
empresas cotizadas, en el que concluyen que son las incertidumbres las que motivan el 52% delos

informes con opiniones con salvedades.



Capitulo quinto: Analisis empirico 249

Navarro (1995), realiza un estudio similar a los anteriores sobre una muestra de 74
compafiias que cotizan en Bolsa en el afio 1993. Destaca en el mismo, el reducido nimero de
empresas con informes favorables, tan s6lo un 66%, el elevado nimero de salvedades en las
empresas con informes no limpios y la importancia de las salvedades por incertidumbre,

principalmente de caracter fiscal.

También el trabajo empirico realizado para el trienio 1991-1993 por Medina, Hemandezy
Hernandez (1997), que muestra la evolucion de la opinién emitida por los auditoresen sisinformes
para una muestra de 134 empresas, constata una mejora en el nimero de empresas con informes
con opinion favorable. En opinion de sus autores esto es debido a la mejor adaptacion de las
empresas a las practicas contables introducidas por la reforma mercantil. El trabajo de Garcia-

Ayuso y Sanchez (1999), obtiene similares resultados.

En cualquier caso, los resultados obtenidos no resultan concluyentes, al igual que tampoco
se puede afirmar con seguridad que el informe de auditoria favorable posibilita plenamente qelos
usuarios de la informacién contable puedan conocer a través del mismo la Imagen Fiel de la
empresa, entre otros motivos por los errores que las firmas de auditoria pueden, consciente o
inconscientemente, cometer. En este sentido Lopez Corrales (1998), realiza un estudio que versa
sobre el grado de correccion en la redaccion de los informes de auditoria de empresas gallegas.
Observa el autor que con el paso del tiempo se ha producido una disminucion en los errores
cometidos a la hora de redactar los informes, lo que le ha permitido afirmar que el trabajo se
efectla cada vez con un mayor grado de profesionalidad y calidad, manteniéndose no obstante
algunas deficiencias tanto de forma como de contenido. Sobre estas Ultimas destaca la falta de
cuantificacion de algunas salvedades, confusion entre limitaciones e incertidumbres, falta de
explicacion de algunas de las incertidumbres aparecidas en los trabajos y falta de rigor profesional

al no aplicarse pruebas de auditoria alternativas ante limitaciones al alcance.

Desde una posicion muy diferente a la de los trabajos anteriores, pero no lejana a nuestro
enfoque, nos encontramos con un estudio empirico que busca una valoracion de las principales
capacidades que definen el perfil de directivo europeo y del papel que la ética desempefia en el
mismo, recogido en un articulo por Garcia y Ros (1997), y de cuyas conclusiones destacamosuna
que nos llama la atencion, la importancia que los directivos otorgan a la ética en el desarrollo
profesional de su actividad, colocando este atributo en cuarto lugar de un total de veinticinco, y
Unicamente por detras de la capacidad para tomar decisiones, liderazgo y adaptacién rapida a los

cambios.

En nuestro trabajo, ademas de realizar un estudio de las formas mas comunes de realizar
alteraciones contables y obtener el perfil de las empresas que con mayor frecuencia manipulan ss

estados contables, pretendemos buscar la causa de dichas practicas, completando en parte el
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planteamiento teorico elaborado a lo largo de este trabajo y para ello hemos realizado un estudio
empirico a través del cual tratamos de demostrar que las alteraciones de la contabilidad tienen su

origen en la falta de ética de los administradores.
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1.2. HIPOTESIS PLANTEADA.

Las practicas contables creativas son un hecho habitual en las empresas, que pueden

tener su origen en tres factores de distinta naturaleza:

Cambios en los factores externos, dados por los cambios habidos en el entorno generale
intermedio de las empresas, como pueden ser la situacién econémica, la normativa contable, o la

pertenencia a un determinado sector, entre otros.

Los factores especificos y propios de las empresas, donde se percibe la situacion de la

empresa, como tamafio, crecimiento, rentabilidad, etc.

El factor de predisposicion, que puede interpretarse como un factor interno propio del
individuo, basado en la ausencia de principios éticos en la empresa en general y en los
administradores en particular, en su falta de diligencia y que ademas se encuentra reforzado por

las dificultades existentes a la hora de abandonar este tipo de comportamientos.

a) Del primer grupo de factores, destacamos los cambios en el entorno general. Los

sucesos estudiados en el mismo son tres:

En primer lugar el estudio se ha realizado teniendo en cuenta la crisis econénica del
periodo 92-94, de gran repercusion en el sector industrial, para observar el comportamiento

seguido por las empresas ante dicha circunstancia.

Asimismo se ha tenido en cuenta la aprobacion del Plan General de Contabilidad, el
20 de diciembre de 1990 y la entrada en vigor del Codigo Penal en 1995 y con efectos
previstos a partir del 25 de mayo de 1996.

Para ello, el periodo de referencia utilizado ha sido el comprendido entre los afios
1990 y 1996, recogiendo de este modo en el estudio los principales cambios que a nuestro

parecer pueden ser causa, directa o indirecta, de la manipulacién contable.

b) En cuanto al segundo grupo de factores, son manipulables por las empresas,
pudiéndose presentar situaciones en las que se modifica la rentabilidad, la solvencia, el
crecimiento o cualquier otro aspecto de los mencionados. Por lo tanto se buscara en este
sentido establecer algun tipo de relacion entre estas variables y la comision de préacticas e

contabilidad creativa.

c) Por dltimo, el factor de predisposicion, es el que domina esta situacion pues
fundamentalmente es el administrador quien decide modificar o no la informacién a

presentar.

Se observa en el esquema que se presenta en la pagina siguiente el punto de particace

la hipotesis planteada.
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1.3. METODOLOGIA UTILIZADA.

Para validar la hipdtesis planteada, la forma de trabajar ha sido la de demostrar la
existencia de relaciones entre los cambios en los factores externos, en los especificosy en el factor

de predisposicidn con respecto a la existencia de manipulaciones contables.

Para ello se ha recogido distinta informacién de un grupo de empresas, tanto de sus

Cuentas Anuales, como de sus informes de auditoria.

La importancia de los informes de auditoria no se basa Unicamente en suministrar
informacidn acerca de las practicas de manipulacion contable; ademas, mediante su realizacion
estd verificando o rechazando el contenido informativo de las Cuentas Anuales, provocando su

publicacion una reaccién entre el grupo de inversores.

En este sentido afirma Brio Gonzalez (1998), que las empresas con informes de auditoria
con opinion desfavorable o con salvedades, sufren un descenso del precio de sus acciones en los
dias proximos a la publicacion del informe de auditoria. Esta reaccion es especialmente apreciable
en los casos en los que el auditor informa que las Cuentas Anuales no reflejan la Imagen Fiel cela
situacién real de la empresa. Por lo general, se produce un ajuste a la baja de los precios de los
titulos sélo cuando el auditor opina que las cuentas no reflejan adecuadamente la Imagen Fiel,
fundamentalmente debido a salvedades relativas al incumplimiento del principio de empresa en

funcionamiento.

El método utilizado se ha basado en las siguientes fases, captacion de datos, tratamiento de
los mismos donde se ha procedido a su depuracion, ordenamiento y clasificacién, establecimiento

de las relaciones causales y obtencidn de conclusiones.
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I.- CAPTACIONY TRATAMIENTO DE DATOS.

Como ya se ha mencionado, se ha realizado el estudio para el periodo 1990-1996 de las
Cuentas Anuales individuales y los Informes de Auditoria que las acompafian, de un grupo de
empresas industriales emisoras de valores, que presentan sus cuentas auditadas ante la Comision

Nacional del Mercado de Valores.

Del total de empresas industriales con obligacidn de presentar Cuentas Anuales auditadas
(275 empresas de media por afio), se han seleccionado aquéllas que presentaron sus cuentas en
todos los afios del periodo de referencia, quedando una muestra de aproximadamente 135

empresas.

A partir de tal circunstancia se han ido desechando por causas diversas (empresas que se
fusionan, que se escinden, etc.), distintas empresas cuya inclusion podria alterar los resultados cel

estudio, quedando finalmente reducida a 110 empresas.

La informacion contenida en el informe de auditoria ha sido utilizada para valorar y
describir la variable dependiente, obteniendo las variables independientes a partir de distintosdatos
obtenidos de la Cuenta de Pérdidas y Ganancias y del Balance de Situacién. También es objeto e

estudio la incidencia de estas practicas manipuladoras en los distintos sectores estudiados.

Describimos a continuacién las variables utilizadas en este estudio.

Descripcion de la variable dependiente.

En la primera parte del trabajo, se observan y describen las salvedades, incertidumbres y
limitaciones al alcance de forma general, para poder realizar una agrupacién coherente de las

mismas.

El principal problema al realizarla no ha sido el de su definicién o descripcidn, que se
solventa con la presentacion de grupos de contenido amplio y no excesivamente numeroso, sino el
de situar cada salvedad en un conjunto, dado el alto grado de subjetividad que rodea todo este
proceso, primero por parte del auditor a la hora de describir un suceso y también por lanwestraala

hora de interpretarlo.

Ademas del problema anterior, no se puede obviar el “riesgo” de auditoria, definido como
la posibilidad que tiene el auditor de formular inconscientemente una opinion errénea acercace los
estados financieros sometidos a revision tanto por la emision de un informe limpio de unas CLentas
Anuales no reales, como la emision de un informe con salvedades para unas cuentas que si
representan la Imagen Fiel. En este sentido hemos confiado en el buen hacer de la profesion

auditora bajo el supuesto de que disefiara y ejecutara una combinacion suficiente de procedimientos
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de auditoria que le aseguren que el riesgo de no detectar errores significativos quede reducido a

unos niveles satisfactorios.

También la falta de claridad vista en numerosos informes complica aln mas este quehacer,
encontrandonos en algunas ocasiones con un relato de los hechos en el que los auditores, més

parece que quieran ocultar que poner de manifiesto las salvedades encontradas.

En dltimo lugar, se ha tenido que solucionar el problema provocado por la existencia de

algunas salvedades con cabida en més de un grupo.
Con estos antecedentes se han realizado distintas clasificaciones:

a) Una primera, respecto a las alteraciones encontradas en los informes de auditoria,
agrupando las salvedades, incertidumbres, limitaciones al alcance y falta de continuidad en los

siguientes términos:

X EEG: Errores en la contabilizacion de operaciones con empresas del grupo, normalmente por la falta
de realizacién de consolidacién o por la aplicacion de un método incorrecto.

<> CCF: Contabilizacion de operaciones con criterios fiscales, practica habitual para algunas empresas a

la hora de contabilizar sus operaciones de arrendamiento financiero o las permutas con beneficio.

<> FPP: Falta de aplicacién del principio de prudencia, nos hemos encontrado frecuentemente con
provisiones de activo no reconocidas por las empresas.

<> EF: Salvedades o incertidumbres por aparicion de pasivos fiscales o en cuanto a la recuperacién de un
crédito fiscal.

<> PA: Otros pasivos no contabilizados.

X NRNN: Falta de aplicacién de otros principios contables que no modifican ni el valor neto patrimonial
de la empresa ni el resultado obtenido en el ejercicio, normalmente por falta de aplicacion del

principio de no-compensacion.

<> SRSN: Falta de aplicacion de otros principios contables que modifican los resultados del ejercicio y el
valor neto de la empresa, los mas habituales han sido los derivados de la falta de cumplimiento del
principio de devengo.

X SRSN: Falta de aplicacidn de otros principios contables que modifican los resultados del ejercicio,

pero no el valor neto de la empresa, como recoger resultados de ejercicios anteriores con cargo a

reservas.
<> IRC: Incertidumbres sobre la resolucién de un contrato.
<> IRR: Incertidumbres sobre la resolucién de un recurso.
<> IC: Incertidumbre sobre el futuro de la empresa.

X L1: Limitacién por falta de asistencia a la valoracion de las existencias.
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<> L2: Limitacion por imposibilidad de verificacion de algunos registros o falta de documentacion de
alguna partida.

<> L3: Limitacion por falta de verificacion de muchas partidas y registros.

<> FGC: Falta de continuidad general en la valoracién de activos, pasivos, ingresos y gastos.

<> FCA: Falta de continuidad en los criterios seguidos a la hora de practicar las amortizaciones.
<> FCR: Falta de continuidad en los criterios seguidos en la contabilizacion de gastos e ingresos.

B) Una segunda posibilidad con menor complejidad que la anterior y que divide las
empresas en bloques homogéneos sin llegar a perder informacion, consiste en agruparlas en
funcion del resultado provocado por las modificaciones anteriores en los activos, pasivos, fondos
propios y resultados, obteniendo diez posibilidades diferentes al realizarse una valoracion detodss

las salvedades en su conjunto para cada empresa.
La division realizada es la siguiente®’:

TIPO 1 Opinidn limpia o sin salvedades que afecten al resultado o al Balance de Situacién.
TIPO 2 Salvedades que afectan la composicion del resultado, pero no su valor total.

TIPO 3 Salvedades que en su conjunto provocan aumentos en el pasivo y disminuciones en los fondos
propios y en el resultado.

TIPO 4 Salvedades que en su conjunto provocan disminuciones en el activo, en los fondos propios y
en el resultado.

TIPO 5 Salvedades que en su conjunto provocan disminuciones en el pasivo y aumentos en los fondos

propios y en el resultado.

TIPO 6 Salvedades que en su conjunto provocan aumentos en el activo, en los fondos propios y en el
resultado.

TIPO 7 Salvedades que en su conjunto provocan aumentos en el activo, en los fondos propios y en el
resultado y disminuciones en el pasivo.

TIPO 8 Otras salvedades que en su conjunto provocan aumentos en los fondos propios mediante
modificaciones en activos, pasivos y resultados.

TIPO 9 Opinion denegada

TIPO 10 Opinién desfavorable

Con esta clasificacion se resuelve al menos una parte del problema de exceso de

subjetividad visto en la agrupacion anterior, ademas de conseguir reunir todas las salvedades,

87 Con el término salvedades nos referimos tanto a éstas como a incertidumbres, limitaciones...
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incertidumbres,... en una sola variable en la que tienen cabida todos los individuos de forma

homogénea y exhaustiva.

C) A pesar de la mejora, esta tipificacién ha sido igualmente desechada para la realizacion
de una parte del anélisis empirico, fundamentalmente por el tamafio de la muestra utilizada,
finalmente la tercera clasificacidn realizada consiste en tener en cuenta Unicamente la opinion,
favorable o no, del informe de auditoria, que aunque pecando de excesivamente simplista, resulta
una variable lo suficientemente clara como para permitir realizar un perfil de las empresas que
cometen irregularidades, ademéas de observar la evolucién seguida por las mismas en la
presentacion de su informacion contable. Serd esta la divisién utilizada en el andlisis discriminante

que se ha realizado en este mismo capitulo, y al que nos referiremos mas adelante.

Las anteriores clasificaciones se recogen en el siguiente esquema:
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Descripcion de las variables explicativas.
1. ENTORNO GENERAL.

Como ya se ha adelantado, los cambios en el entorno general tenidos en cuenta han sido tres:

1.1 La reforma mercantil y fundamentalmente la aprobacion del Plan General de

Contabilidad porque esta directamente relacionado con la presentacion de las Cuentas

Anuales y la valoracion de las distintas partidas que la componen.

1.2 La crisis _econémica, directamente relacionada con la evolucién de los factores

especificos de las empresas.

1.3 La entrada en vigor del Cédigo Penal, entendida como freno al comportamiento

delictivo de los administradores.
2. ENTORNO INTERMEDIO.

2.1 En cuanto al sector de pertenencia, como el estudio se realiza para las empresas

dedicadas fundamentalmente a la actividad industrial, no resulta en principio de gran
relevancia, aun asi se ha dividido este sector en los distintos “subsectores” que lo

componen, comparando entre ellos los diferentes comportamientos observados.
3. ENTORNO ESPECIFICO.

Ademas de la informacion general aportada directamente por las empresas a través de sus
Cuentas Anuales, se han obtenido distintos ratios con la finalidad de dar a conocer la realidad
economica y financiera de la empresa, mediante el estudio de una serie limitada de relaciones
significativas entre magnitudes del balance y de la cuenta de resultados, observando en uktimo
lugar los incrementos o disminuciones experimentados por las masas patrimoniales de activo,

pasivo y fondos propios, con respecto al ejercicio anterior.
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3.1 Variables de informaciéon general.

Entre la informacion contenida en las Cuentas Anuales de las empresas que conforman la
muestra, hemos seleccionado algunos datos que pueden proporcionarnos una idea de su

tamafo relativo, como son:
1) Activo total: AT
2) Inmovilizado neto: IN
3) Valor de sus fondos propios: FP
4) Ventas totales: V
5) Resultado del ejercicio: RDO

3.2 Variables de informacion econémico-financiera de las empresas.

La eleccién de los ratios se encuentra condicionada por la informacion contable digponible

y que es la recopilada en los CD’S de la CNMV.

Se han calculado 11 ratios para cada empresa y afio de los comprendidos entre 1991 y
1996.

3.2.1 Ratios de rentabilidad econdmica.

Hacen referencia a la capacidad que tienen la totalidad de los capitales invertidos en la
empresa para generar un resultado sin tener en cuenta la estructura financiera adoptach
por la empresa, reflejando el grado de eficacia de la firma en la utilizacién de sus
recursos. Muestran la habilidad de la firma para generar beneficios con los medios
disponibles para ello, permitiendo evaluar tanto la validez de la inversién, como la
gestion realizada por los directivos, constituyendo la base del analisis econdmico
(Romén; 1996).

Los ratios finalmente elegidos han sido:
Rentabilidad econdmica bruta o de los activos

6) Beneficio menos intereses e impuestos /activo total: RRE1
Rentabilidad econémica

7) Beneficio menos intereses / activo total medio: RRE2
Rentabilidad econdmica neta:

8) Beneficio neto / activo total medio: RRE3

3.2.2. Ratio de estructura del activo.
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Permite conocer la estructura de la masa patrimonial de activo de la empresa, haciendo

referencia a la composicién del activo

Ratio de estructura del activo
9) Inmovilizado neto / activo total neto: RE2
3.2.3. Ratios de solvencia.

Indican si existe correspondencia entre las inversiones que realiza la empresa y susfuentes

de financiacion.

Debera existir un equilibrio entre inversiones y financiacién a corto y largo plazo, de tal
manera que a una débil conversion en liquidez le acomparfie una exigibilidad también débil,
lo que no quiere decir que no sea conveniente gque una parte de los capitales permanentes
estén financiando parte del activo circulante, lo que se conoce como fondo de maniobray
que constituye un margen de garantia que permite compensar los desajustes entre losflujos

financieros de entrada y los de salida.

A largo plazo.

Ratio de cobertura de los capitales propios sobre el inmovilizado.
10) Fondos propios / inmovilizado neto: RS1.

Ratio de cobertura de los capitales permanentes sobre el activo fijo.
11) Capitales permanentes / inmovilizado neto: RS2.

A corto plazo.

Ratio de liquidez.
12) Activo circulante / exigible a corto plazo: RS3.

Ratio de tesoreria inmediata.

13) Disponible / exigible a corto plazo: RS5.

3.3. Variables indicativas del crecimiento.

Por ultimo y con la finalidad de aumentar la informacion anteriormente mencionads, s han
utilizado otro grupo de variables que de alguna manera podrian ayudar a explicar el
comportamiento sequido por las empresas a la hora de modificar sus estados financieros.
Para ello y basandonos en los estados financieros comparados, hemos seleccionado
distintas variables que reflejan el crecimiento habido en las masas patrimoniales de activo,
pasivo y neto de la empresa y el experimentado en su cifra de resultados en relacion con las

mismas partidas del ejercicio anterior.
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Variable crecimiento de los activos.
14) Incremento del activo total / activo total (afio anterior): AAT.
Variable crecimiento de las deudas.
15) Incremento del pasivo exigible / pasivo exigible (afio anterior): PA.
Variable crecimiento de los fondos propios.
16) (*)absss(incremento de los fondos propios) / abs(fondos propios (afio anterior)): AN.

(*) La variable (16) ird multiplicada por (-1), cuando los fondos propios de las empresas sean

inferiores a los del afio anterior.

4. FACTOR DE PREDISPOSICION.

Esta variable se estudia mediante el anélisis de los cambios de comportamiento habidos en las
empresas, en funcién de las opiniones presentadas por los auditores en sus informes de
verificacidn de las Cuentas Anuales. Estos cambios son en si mismos significativos, pero mas
aun tras haber observado lamentablemente el elevado nimero de empresas que en varios

ejercicios presentaban informes con salvedades.

88 ABS(--), representa el valor absoluto del contenido en el paréntesis
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I1.- ESTABLECIMIENTO DE RELACIONES ENTRE LAS
VARIABLES.

Una vez realizada la fase anterior se estudia a continuacion la posible existencia de

relaciones entre la variable dependiente y las variables explicativas.
Dividimos para ello el trabajo en los siguientes apartados:
a) Relacion entre el entorno general y la variable dependiente.
i. Estudio de las manipulaciones practicadas.

ii. Andlisis de los cambios observados y su repercusién en la informacion

contable.
b) El entorno intermedio y la manipulacién contable.

c) Las alteraciones contables y el entorno especifico I. Analisis individualizado de las

variables explicativas.
i. Modificaciones en la estructura econémico financiera.
ii. Estudio de las variables indicativas del crecimiento de las empresas.

d) Las alteraciones contablesy el entorno especifico 1. Analisis conjunto de lasvariables

explicativas.
i. Andlisis factorial.
ii. Andlisis discriminante.

e) El factor de predisposicion. Analisis del comportamiento de los administradores.
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a) RELACION ENTRE EL ENTORNO GENERAL Y LA
VARIABLE DEPENDIENTE.

En esta primera bisqueda de relaciones, analizamos la evolucion de la variable dependiente

observando la posible incidencia que los cambios en el entorno general operan sobre ella.

Como estas variables explicativas no son cuantificables en si mismas, se realiza un sncillo
analisis temporal a través de distintas tablas de frecuencias y los gréficos representativos de las

mismas en los que observamos la existencia de posibles relaciones.

|. Estudio de las manipulaciones practicadas.

A partir de la primera clasificacion realizada de la variable dependiente (ver paginas259y
260) en la que se ha realizado una division de cada una de las salvedades, incertidumbres,
limitaciones al alcance y cambios en los criterios contables, a partir de ahora nos referiremos a
todas ellas como salvedades, se construye la siguiente tabla de frecuencias en la que se recoge caca
afio el porcentaje de salvedades de cada division con respecto del total, es decir, se reflejan las
preferencias a la hora de practicar las alteraciones contables. En este sentido hay que precisarque
una misma empresa puede modificar en un ejercicio su contabilidad cometiendo distintas

manipulaciones en sus partidas del balance o de la cuenta de resultados.

La informacion obtenida se muestra en la tabla y grafico de las siguientes paginas:
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Tabla 3: Porcentaje de empresas con errores contables (observados en sus

informes de auditoria).

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
EEG 7% 4% 2% 2% 5% 4% 3%
CCF 1% 6% 5% 3% 3% 0% 0%
FPP 26% 29% 41% 33% 31% 24% 26%
EF 11% 13% 9% 22% 25% 29% 29%
PA 3% 6% 5% 2% 2% 2% 5%
Ic 3% 8% 9% 21% 18% 12% 13%
NRNN 0% 2% 0% 0% 0% 2% 0%
SRSN 19% 12% 13% 3% 8% 8% 16%
SRNN 4% 2% 0% 2% 0% 4% 3%
IRC 5% 10% 9% 10% 5% 6% 3%
IRR 3% 4% 5% 2% 2% 4% 0%
L1” 7% 0% 0% 0% 0% 0% 0%
L2” 4% 0% 2% 2% 0% 4% 3%
L3” 1% 0% 0% 0% 0% 0% 0%
FCG® 1% 2% 0% 0% 0% 2% 0%
FCA™ 3% 4% 0% 0% 2% 0% 0%
FCR™ 1% 0% 0% 0% 0% 0% 0%

No recogidos graficamente por su escasa significacion.
% No recogidos graficamente por su escasa significacion.
91 No recogidos graficamente por su escasa significacion.

% No recogidos graficamente por su escasa significacion
93 , No recogidos graficamente por su escasa significacion

* No recogidos graficamente por su escasa significacion.



Gréafico 1: Porcentaje de empresas con errores contables (observados en sus informes de auditorias)
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En el estudio cronolégico llevado a cabo podemos apreciar tres comportamientosdstintos

en cuanto a la evolucion temporal de las distintas variables tratadas:

7
0‘0

1° Por una parte se encuentran las salvedades que comienzan con una trayectoria
creciente hasta que finalizan los efectos de la recesién econémica y una descendente desde

entonces hasta el afio 1996.

Entre las variables que recogen los efectos de la crisis se destacan trespor suimportancia

porcentual:

Las salvedades que reconocen la falta de aplicacion del principio de prudencia (FPP), casienel
100% de los casos por falta de reconocimiento de pérdidas, lo que conlleva una imagen

mejorada de las empresas.

Otras salvedades a destacar son las que tienen su origen en la falta de reconocimiento ce pasivos
fiscales o reconocimiento de créditos fiscales contrarios al principio de prudencia (EF), también
en épocas de crisis, las empresas, ya contrarias de por si al pago de los impuestos, s inclinan

por el reconocimiento de créditos fiscales de dificil compensacion.

Como era de esperar, se da una clara coincidencia entre la evolucion de la economia, en
concreto la crisis habida en los afios 1992-1994 y la seguida por las incertidumbres sobre la

continuidad de las empresas (IC) casi inexistentes en 1990 y con su punto mas alto en 1993.

El descenso en el numero de empresas que presentan informes con salvedades desde
1995 puede ser también explicado por la aprobacion del Cédigo Penal; laresponsabiliced penal
de los administradores quedd claramente establecida en el mismo, como se ha apreciaco en el

capitulo tercero de este trabajo, lo que pudo servir de freno a la comisién de fraudes contables.

2° Por otra parte se encuentran las salvedades cuya importancia esta relacionadacasi
exclusivamente con el afio noventa, lo que podriamos relacionar, tanto con el primer afio de
presentacion de las cuentas anuales tras la aprobacién del plan general ce contahilidad como con
otra la incidencia negativa que la crisis del golfo pudo tener en la industriaespafiola. Téngaseen
cuenta que al realizar el estudio en sector industrial, presentan todas las empresas una
caracteristica comun y de gran importancia como es la gran dependencia que todssellastienen
de la energia para su funcionamiento, si a esto unimos el déficit energético espafiol, lo que
implica la dependencia que del exterior hay en Espafia, podemos hacernosunaideade como le

afectd al sector en su conjunto la crisis del golfo en 1990.

Este segundo grupo de variables, que parecen tener su origen en la aprobacion del plan
general de contabilidad, es el formado por las variables que presentan deficiencias al
contabilizar las operaciones con empresas del grupo, o en la presentacion de sus cuentas

consolidadas (EEG) y también las que incumplen principios contables que modifican los



268 Alteraciones y manipulaciones de la contabilidad

resultados del ejercicio y el valor neto de la empresa (SNSR), es decir que realizan susajustes

con cargo o abono a cuentas de reservas en lugar de hacerlo con cuentas de resultados.

3°Por ultimo estan las salvedades que presentan un comportamiento casi congantey e

muy escasa importancia en cuanto al nimero de apariciones.

El comportamiento seguido por el tercer grupo de variables, con inapreciables cambios
en la tendencia e indices porcentuales bajo, estaria compuesto por el resto de salvedades,
incertidumbres, limitaciones y aquellos errores que tienen su origen en lafalta de continuidaden

la aplicacién de los principios contables.

I1. Andlisis de los cambios observados y su repercusion en la

informacion contable.

En este segundo analisis se va a observar la repercusion de las manipulaciones en lasmasas
patrimoniales de las empresas y en su cuenta de resultados, para ello se han agrupado las
salvedades en una variable en la que tengan cabida todas las empresas de forma homogénea y
exhaustiva. Dicha variable divide las empresas en diez bloques ordenados por su mayor o menor
repercusion de las practicas realizadas sobre la informacién contenida en el Balance de Situaciony

la Cuenta de Pérdidas y Ganancias (ver pagina 260 y 261).

En la tabla nimero cuatro y el grafico nimero dos se presentan, también mediante la
realizacion de un andlisis de frecuencias, el porcentaje de empresas perteneciente a cada unacke las
divisiones (tipos) en cada uno de los distintos ejercicios econdmicos estudiados. Con la finalidad de
que los mismos resulten mas significativos, se muestran dnicamente los relativos a las empresas

con salvedades que no presentan sus informes con opinidn desfavorable o denegada.
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Tabla 4: Porcentaje de empresas de cada tipo respecto del total de empresascon

salvedades.

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Tipo 2 8% 6% 0% 0% 3% 11% 6%
Tipo 3 3% 0% 0% 0% 0% 0% 0%
Tipo 4 5% 6% 6% 3% 3% 4% 6%
Tipo5 19% 6% 6% 7% 7% 7% 6%
Tipo 6 34% 49% 49% 43% 33% 39% 25%
Tipo 7 18% 21% 24% 40% 47% 35% 50%
Tipo 8 13% 12% 15% 7% 7% 4% 6%

100% 100% 100% 100% 100% 100% 100%

La tabla ndmero cuatro y el grafico niumero dos permiten apreciar el resultado obtenido con
los cambios, pudiéndose observar como la mayoria de las manipulaciones practicadas por los
administradores, un 90% de media para todos los afios, incrementan los resultados y los fondos
propios de las empresas, ya sea mediante aumentos de los activos, disminuciones en los pasivoso

ambos.

Con estos cambios se obtiene una imagen mejorada de la empresa al ofrecer a los usuarios
de la informacién contable, una imagen mas rentable en unos casos, mas solvente en otros, o de

mayor crecimiento, o menor disminucién en todos ellos.

Resulta poco significativo el caso contrario, es decir, las empresas que reducen sus fondos
propios, aproximadamente un 5% de media para todo el periodo de referencia, mediante las
manipulaciones practicadas buscaran, probablemente, una reduccion en sus impuestos,

fundamentalmente con la dotacidn de provisiones innecesarias.

La forma méas habitual de incrementar sus resultados y sus fondos propios se realiza
sobrevalorando distintas partidas de activo, lo que ocurre en un 81% de los casos como media,
aunque también es importante conocer que ha sido muy frecuente la disminucién de los pasivos,

aspecto que se contempla en un 55% de las empresas.



Gréafico 2: Porcentaje de empresas de cada tipo respecto del total de empresas
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Por ultimo, es importante destacar que si bien cuantitativamente se han apreciado grandes
diferencias a la hora de practicar manipulaciones en los distintos afios estudiados, cualitativamente

las diferencias entre ejercicios son de muy poca importancia.
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b) EL ENTORNO INTERMEDIO Y LA MANIPULACION
CONTABLE.

Tratando de recoger el efecto que el entorno podria tener en este trabajo, nos parece qe
resulta de gran interés el estudio de la variable "sector", dentro del sector industrial, pretendiendo
demostrar que el comportamiento seguido por las empresas dentro del mismo, actua de tirén ala
hora de realizar practicas de contabilidad creativa. La muestra se ha dividido siguiendo

préacticamente al pié de la letra el desglose por actividades dado por la CNMV:

<> Sector 1: Cemento.
<> Sector 2: Vidrio y material de construccion.
< Sector 3: Construccion.
<> Sector 4 y 5: Energia eléctrica y petroleo.
<> Sector 6: Quimicas
<> Sector 7: Alimentacidn, bebidas y tabaco.
<> Sector 8: Otras industrias manufactureras.
<> Sector 9: Papel y artes graficas.
<> Sector 10: Automovil y otro material de transporte.
<> Sector 11: Otras industrias de transformacion.
< Sector 12: Metélicas bésicas.
Con la finalidad de observar las diferencias en cuanto al tipo de informe segln el sector, s
presenta en la tabla nimero cinco y el grafico nimero tres la muestra dividida en funcion del sector
en el que cada empresa desarrolla su actividad industrial, pudiéndose verificar los distintos

porcentajes de empresas con informes favorables para cada afio y sector estudiado.

Es evidente que la incidencia de las practicas de contabilidad creativa resulta diferente en
funcién de los distintos sectores, no sélo esto, sino que también es distinta la evolucion seguica por

los mismos, tal y como se observa en la tabla y el grafico presentados a continuacion®.

% Los resultados obtenidos deberan tenerse en cuenta con mucha cautela por dos motivos: El tamafio de la
muestra utilizada y el desigual nimero de individuos que componen cada sector.

Ademas, en un trabajo anterior (Minguez y Villarroya; 2000), en el que se buscaba demostrar, mediante un
analisis cluster, que la pertenencia a un sector era béasica a la hora de cometer irregularidades contables, se
concluia con un resultado que mas parecia desmentirlo ya que las agrupaciones realizadas por este método, no
confirmaban de modo alguno la hipotesis de partida, es més, no agrupaba las empresas en los mismos clusters
todos los afios, ni tan siquiera en dos afios consecutivos. En cualquier caso, tampoco se desmentiadebrmadag,

ya que las matrices de distancias obtenidas presentaban coeficientes muy pequefios. A pesar de ello no hemos
querido prescindir de forma absoluta de esta variable, hecho por el cual se realizan los siguientes comentarios.
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Tabla 5: Porcentaje de empresas pertenecientes a cada sector con informes

favorables

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Sector 1 66,66%| 88,88%| 66,66%| 88,88% 100%| 77,77%| 88,88%
Sector 2 60% 80% 60% 80% 60% 100% 100%
Sector 3 100% 100%| 85,71%| 71,42%| 57,14%| 57,14% 57,14%
Sectores4y 5 30% 70% 80% 80% 90% 90% 90%
Sector 6 5% 62,5% 50% 50%| 62,5% 50% 75%
Sector 7 58,82%| 64,7%| 76,47%| 76,47%| 64,7%| 76,47% 88,23%
Sector 8 47,05% 47,05%| 47,05%| 52,94%| 70,58%| 58,82%| 76,47%
Sector 9 44,44% 55,55%| 55,55%| 44,44%| 55,55%| 77,77%| 77,77%
Sector 10 69,23%| 61,53%| 53,84%| 61,53%| 53,84%| 61,53%| 76,92%
Sector 11 66,66%| 66,66%| 66,66%| 33,33%| 33,33%| 33,33% 50%
Sector 12 66,66%| 55,55%]| 55,55%| 44,44%| 66,66%| 66,66% 66,66%

La explicacion que puede tener tal hecho es que como las empresas utilizan las précticasde

contabilidad creativa para mantener o incluso mejorar su posicidn dentro del sector, una que no

quiera hacer uso de tales practicas, casi se ve arrastrada por las deméas empresas que si maquillan

sus estados contables.

Asi, nos encontramos con que hay sectores en los que la contabilidad creativa no parece

ejercer excesiva influencia, caso del sector del cemento, frente a otros en los es una practica casi

habitual, como el de otras industrias de transformacion, metéalicas basicas o quimicas, 0 sctoresen

los que era muy utilizada los primeros afios del estudio, como el sector del vidrio y material de

construccion o el de energia, frente a otros en los que se recoge un mayor numero de empresascon

informes con salvedades a partir del periodo de crisis, tal y como sucede en el sector de la

construccion.
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Es por todos conocida la existencia de sectores que son especialmente proclives aegetipo
de précticas, en los que su uso es tan generalizado que se considera como normal, e incluso, deuso

obligado para mantenerse en el mercado o para no perder competitividad.

Ademas, como ya se ha mencionado, al igual que sucede en las empresas pensamos que
sucede en los sectores, en el sentido en que una vez gque se comete por primera vez el beneficio
social y psicolégico de la honradez desaparece. Si unimos esto, con los beneficios que se obtienen
de la manipulacién, nos encontramos con unas barreras de salida (del comportamiento fraudLlento),

que en algunas ocasiones pueden resultar infranqueables.

Otro hecho a tener en cuenta es que la crisis no afect6 por igual a estos sectores, ni su
evolucién posterior ya que desde 1994, en sincronia con Europa, se produce un importante
crecimiento ayudado por la estabilidad tanto de la situacion espafiola como de la coyuntura
internacional, pero este crecimiento se manifiesta de forma desigual en las empresas lo que podria

explicar la realizacion de manipulaciones.

En estos dltimos afios del estudio, la apertura al exterior tuvo distintos efectos en las
empresas, provocando recesos en los sectores tradicionales (metélicas bésicas o papel.)
Fundamentalmente por la competencia con terceros paises, con industrias emergentes y mano ce
obra barata frente a un gran crecimiento en alguno de los sectores avanzados (material eléctrico,
maquinaria de precision), debido a los flujos de inversion directa extranjera, sobre todo, de paises

comunitarios.

Ademas hay que recordar la aprobacion de cierta normativa que pudo ayudar a algunos
sectores concretos a afrontar diversos aspectos derivados de la crisis, como es el caso de la OM
sobre tratamiento contable de las diferencias de cambio en moneda extranjera para empresas del

sector eléctrico.
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c) LAS ALTERACIONES CONTABLES Y EL ENTORNO
ESPECIFICO I.

ANALISIS INDIVIDUALIZADO DE LAS VARIABLES
EXPLICATIVAS.

I. Modificaciones en la estructura econémico-financiera.

Tratando de profundizar en los resultados anteriores, se observa como la estructura
econémico-financiera de las sociedades se ve modificada por la realizacion de manipulaciones.
Para ello se ha realizado un analisis frecuencias en el que valorando todas las salvedades
reconocidas por los auditores y su influencia sobre los datos presentados en cada ejercicio y para
cada empresa, se deducen los cambios experimentados en los distintos ratios. Asi la mejora de la

rentabilidad econdmica se obtiene cuando:

(Resultado del ejercicio +6- salvedades que influyen en el resultado) / (Activo Total +6-salvedades

que influyen en el activo).
€S menor que:
Resultado del ejercicio / activo total.

Se ha operado de manera similar con la solvencia (Fondos Propios / Inmovilizado), liquidez

(Activo Circulante / Pasivo C/P) 0 estructura de los activos (Inmovilizado Neto / Activo Total).

Hay que tener en cuenta que de una misma manipulacion pueden derivarse al mismo

tiempo modificaciones en la rentabilidad, estructura econémica, solvencia y liquidez.

Los datos obtenidos se muestran en la tabla y grafico siguientes.®®

% En la misma se ha obviado, dada la escasa frecuencia de estos hechos, los casos en los que la rentabilidad,

solvencia o liquidez resultan disminuidos o no se reconoce con claridad el resultado de las modificaciones
sobre estas variables.
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Tabla 6: porcentaje de empresas que presentan modificaciones en su estructura

econdmico-financiera.

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
MAYORRENTAB. 32% 27% 32% 29% 29% 25% 15%
MAYOR SOLVENCIA. 21% 18% 15% 17% 18% 17% 10%
MAYORLIQUIDEZ 7% 9% 13% 14% 10% 6% 6%
EST. ECA. MODIF. 25% 27% 32% 28% 28% 24% 14%
CORRECTOS 63% 69% 66% 70% 69% 2% 84%

Se observa una tendencia creciente, salvo en el periodo de crisis, en el porcentaje de
informes con datos correctos, lo que resulta consecuente con la evolucion seguida por laeconomia
en general. Ademas, como se viene observando en los andlisis anteriores, en éste también s refleja
una fuerte disminucion entre 1995 y 1996 en los cambios contables reconocidos por los auditores,

lo que nuevamente nos recuerda la aprobacién del Codigo Penal en 1995.

La mayoria de las empresas que modifican sus Cuentas Anuales lo hacen, como hemos
recogido a la vista de la tabla nimero cuatro y el grafico nimero dos, aumentando sus resutadoslo

que provoca un incremento de la rentabilidad.

Otra variable también muy afectada es la estructura econdmica de las empresas; el motivo
fundamental es que muchas de las empresas que realizan manipulaciones lo hacen incumpliendoel
principio de prudencia y fundamentalmente no reconociendo provisiones para distintasparticscel

inmovilizado financiero.

Las practicas creativas provocan también importantes modificaciones en la solvenciack las
empresas, sobre todo a largo plazo, y fundamentalmente en las épocas de crisis, cuando la
presentacion de una situacion mejorada en este aspecto resulta més necesaria. La evolucion sequida

por estas dos variables, al margen de la influencia de la crisis, es decreciente.

El ratio de liquidez es la variable que menores aumentos presenta, esto es debido a que
aunque muchas empresas aumentan sus activos circulantes y disminuyen sus pasivos circulantes,

existe preferencia por las practicas de manipulacién en activos fijos y capitales permanentes.



Grafico 4: Porcentaje de empresas que presentan modificaciones en su estructura econémico-financiera
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Al igual que en la variable anterior, estas modificaciones nos parecen mas una
consecuencia de las practicas creativas, que una de sus causas: es decir, el que la rentabilidad,
solvencia, etc. sea realmente inferior a la presentada, no es el origen de la manipulacion contable,

sino una consecuencia de la misma.

Il Estudio de las Variables indicativas del crecimiento de las
empresas.

Continuando con el estudio del impacto de los cambios realizados en las variables
explicativas, presentamos a continuacion un breve analisis realizado con las variables indicativas

del crecimiento.

Se trata de un estudio de contingencias entre estas variables y los tipos de opinion
reflejados en los informes, permitiendo comparar las diferencias de comportamiento para cada

alternativa, ademas de observar su evolucion en el periodo de tiempo estudiado.

Se dividen para ello los tipos de informes en tres grupos:

e

S

Informe 1 6 tipo 1, cuando no contienen salvedades

7
0‘0

Informe 2 0 tipo2, cuando presentan salvedades que modifican el balance o la cuenta de

perdidas y ganancias.
s Informe 3 ¢ tipo 3, para informes con opinién desfavorable o denegada.

Ademas de las variables anteriormente descritas (ver pagina 266) se afiade al estudio una
variable que muestra como la obtencion de beneficios o pérdidas esta relacionada con las préacticas

de manipulacion.
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Variable crecimiento de las deudas.

Teniendo presente que las modificaciones en los pasivos de las empresas pudieran ser
causa o efecto de la comision de précticas contables creativas, se realiza un anélisis de
contingencias que permite observar la existencia de diferencias o similitudes entre las empresasque
presentando aumentos o disminuciones en sus deudas, obtienen informes limpios, con salvedaces,

0 con opinién desfavorable o denegada.

Las tablas siguientes, recogidas con los ndmeros siete y ocho y los graficos numero cincoy
seis, muestran los porcentajes de empresas que habiendo visto disminuidos o incrementados sus

pasivos respecto del afio anterior, presentan en sus informes los tipos de opinién vistos.

Tabla 7: Porcentaje de empresas con disminucion en sus pasivos con relacional

tipo de informe recibido.

1991 1992 1993 1994 1995 1996

Informel 66% 61% 71% 62% 69% 84%
Informe2 34% 32% 24% 33% 29% 16%
Informe3 0% 8% 4% 5% 2% 0%
100% 100% 100% 100% 100% 100%

Tabla 8: Porcentaje de empresas con aumentos en sus pasivos con relacién al tipo

de informe recibido.

1991 1992 1993 1994 1995 1996

Informel 71% 69% 69% 74%) 74%) 83%
Informe?2 29% 31% 30% 24%) 22%) 15%
Informe3 0% 0% 2% 3% 3% 2%
100% 100% 100% 100% 100% 100%
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Gréafico 5: Porcentaje de empresas con disminucién en sus pasivos con relacion al tipo de
informe recibido.
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Gréafico 6: Porcentaje de empresas con aumentoen sus pasivos con relacion al tipo de informe
recibido.
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Variable crecimiento de los activos.

De forma similar a la vista para el pasivo, en éste analisis se observa la posible existencia
de relaciones entre las modificaciones en los activos totales netos de las empresas y lacomision de

practicas contables creativas.

Las tablas siguientes, recogidas con los nimeros nueve y diez, muestran los porcentajesce
empresas que habiendo visto disminuidos o incrementados sus activos respecto del afio anterior,
presentan en sus informes los tipos de opinion vistos. Los mismos porcentajes se observan en las

gréficas de la pagina siguiente.

Tabla 9: Porcentaje de empresas con crecimiento en sus activos con relacion al

tipo de informe recibido.

1991 1992 1993 1994 1995 1996

Informel 79%) 71% 71%) 72%) 79%) 88%
Informe2 21% 27% 27% 26% 19% 10%
Informe3 0% 1% 2% 3% 1% 1%
100% 100% 100% 100% 100% 100%

Tabla 10: Porcentaje de empresas con disminucion en sus activos con relacional

tipo de informe recibido.

1991 1992 1993 1994 1995 1996

Informel 45% 57% 69% 64% 60% 73%
Informe2 55% 38% 27% 31% 35% 27%
Informe3 0% 5% 4% 6% 5% 0%
100% 100% 100% 100% 100% 100%




Capitulo quinto: Analisis empirico 285

Gréafico 7: Porcentaje de empresas con disminucion en sus activos con relacién al tipo de informe
recibido.
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Gréafico 8: Porcentaje de empresas con crecimiento en sus activos con relacion al tipo de informe
recibido.
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Variable crecimiento de los fondos propios.

Se observan en el andlisis realizado a continuacion como el crecimiento o disminucién ce

los fondos propios puede estar relacionado con la manipulacion contable.

Para ello se han realizado las tablas siguientes, recogidas con los nimeros once y doce, Qe
muestran los porcentajes de empresas que habiendo experimentado disminucién o aumento enss
fondos propios con relacidn a los existentes el ejercicio economico del afio anterior, presentanen
sus informes los tipos de opinién vistos. Los mismos porcentajes se observan en las gréficasnueve

y diez de la pagina siguiente.

Tabla 11: Porcentaje de empresas con aumento en sus fondos propios con

relacion al tipo de informe recibido.

1991 1992 1993 1994 1995 1996
Informel 7% 75% 75% 81% 76% 82%
Informe 2 23% 24% 21% 18% 22% 15%
Informe 3 0% 1% 4% 1% 2% 3%

Tabla 12: Porcentaje de empresas con disminucion en sus fondos propios con

relacion al tipo de informe recibido.

1991 1992 1993 1994 1995 1996
Informe 1 51% 52% 64% 33% 58% 82%
Informe 2 49% 43%) 34% 56% 38% 15%
Informe 3 0% 5% 2% 11% 4% 3%
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Gréafico 9: Porcentaje de empresas con aumento en sus fondos propios con relacion al tipo de

informe recibido.

O Tipo 3
O Tipo 2
O Tipo 1

Grafico 10: Porcentaje de empresas con disminuccion en sus fondos propios con relacion al tipo

de informe recibido.




288 Alteraciones y manipulaciones de la contabilidad

Variable “obtencion de beneficios o pérdidas”

Como ya se ha mencionado, se realiza en Gltimo lugar un breve estudio de contingenciasen
el que se comprueba como el obtener beneficios o pérdidas en la empresa puede estar relacionado

con la variable dependiente.

Al igual que en los analisis de contingencias efectuados con las variables de crecimiento, s
busca en éste observar distintos comportamientos frente a la manipulacion contable en funcién de

los resultados obtenidos.

Para ello se han realizado las tablas siguientes, recogidas con los nimeros trece y catorce,
que muestran los porcentajes de empresas que habiendo obtenido beneficio o pérdidas en un
gjercicio econdémico, presentan en sus informes los tipos de opinién vistos. Losmismos porcentajes

se observan en las graficas once y doce de la pagina siguiente.

Tabla 13: Porcentaje de empresas con pérdidas con relacion al tipo de informe

recibido.
1991 1992 1993 1994 1995 1996
Informel 56% 50% 56% 18% 40% 56%
Informe2 44% 47% 41% 68% 53% 44%
Informe3 0% 3% 2% 14% 7% 0%
100% 100% 100% 100% 100% 100%

Tabla 14: Porcentaje de empresas con beneficios con relacion al tipo ce informe

recibido.
1991 1992 1993 1994 1995 1996
Informel 71% 73% 78% 82% T7% 89%
Informe2 29%) 25% 19% 17%) 21% 10%
Informe3 0% 3% 3% 1% 2% 1%
100% 100% 100% 100% 100% 100%
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Gréafico 11: Porcentaje de empresas con pérdidas con relacion al tipo de informe recibido.
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Grafico 12: Porcentaje de empresas con beneficios con relacién al tipo de informe recibido.
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Tanto la variable crecimiento de las deudas (tabla nimero 8 y gréafico ndmero 6) comola
indicativa de su disminucion (tabla nimero 7 y grafico nimero 5), presentan un comportamientoy
evolucién similar, no observandose grandes diferencias entre ambas, ni pudiéndose apreciar
cambios significativos derivados de los cambios habidos en el entorno general, siendo Unicamente
destacable el aumento en el porcentaje de informes limpios experimentado por el conjunto celas

empresas en 1996.

Mucho mas significativa en cuanto a la diferencia de comportamiento seguido por las
empresas, es la variable que recoge las variaciones experimentadas en el activo; asi las empresas
que experimentan crecimiento en sus activos (tabla nimero 9 y grafico nimero 8) observan unos
porcentajes de informes favorables que podrian ser calificados casi como de dptimos, frente a las
empresas que los ven disminuidos (tabla ndmero 10 y grafico nimero 7) en los que la contahilicad

creativa es una préctica habitual.

La misma trayectoria sigue la variable indicativa del crecimiento de los fondos propios, en
la que las empresas con aumento en los fondos propios (tabla ndmero 11 y grafico ndmero 9)
presentan un comportamiento estable en el tiempo, frente a las empresas con disminuciones (tabla
numero 12 y grafico numero 10), en las que las préacticas creativas, siempre muy utilizadas,
aumentan alarmantemente en el afio 1994 hasta alcanzar un 66% del total de estas empresas,
disminuyendo con posterioridad (en 1996) hasta el 18%.

Por ultimo se puede contemplar con gran claridad, que son las empresas con pérdidas las
que se ven “obligadas” a hacer uso de las practicas de contabilidad creativa, pudiendo observar
como las empresas con beneficios (tabla nimero 14 y grafico nimero 12) presentan de forma
habitual informes favorables, y en cambio, las empresas que presentan pérdidas (tablanimero 13y
gréfico numero 12) manipulan sus Cuentas Anuales de forma recurrente, llegandose a situaciones
casi extremas como se recoge para el afio 94 en el que s6lo el 18% de las empresas con pérdidas
presentaba informes favorables. Ademaés el aumento experimentado en el porcentaje de informes
no favorables, fundamentalmente en 1994 y 1995 puede tener su explicacion en que estasempresas
(sus administradores) observan que la actividad industrial comienza ya a restablecerse de las
dificultades atravesadas y desean presentar una imagen acorde con el resto. De nuevo, en 1996el
inicio de la aplicacion del Cddigo Penal, propicia la disminucion de dichas précticas ante la

responsabilidad en que podrian incurrir por su realizacion.

Los resultados anteriores permiten hacer una primera idea del perfil de las empresas que
con mayor frecuencia manipulan sus Cuentas Anuales, son aquellas que obtienen pérdidas, cuyos
fondos propios se han visto disminuidos (probablemente como consecuencia de las pérdidas)y en

las que el valor de su activo neto se ha reducido con respecto a ejercicios anteriores.
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Se ha de tener en cuenta que las diferencias obtenidas podrian ser todavia maés
significativas si conociéramos los datos contables reales de las empresas, puesto que empresasque
presentando “informes 2 6 3” se encuentran en los grupos de crecimiento o en el de obtencion ce
beneficios, tal vez tendrian que engrosar los grupos con disminucién de los activos o fondos

propios, o en el de obtencién de pérdidas.
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d) LAS ALTERACIONES CONTABLES Y EL ENTORNO
ESPECIFICO II.

ANALISIS CONJUNTO DE LAS VARIABLES EXPLICATIVAS.

A partir de las variables mencionadas con informacidn especifica de las empresss, tratamos
de establecer la realidad empresarial, es decir, analizar a la empresa en su actividad, de forma que
la interpretacion de su realidad econdmica conduzca al establecimiento de unas conclusionessobre
la realizacion de manipulaciones en la informacion contable. Para esto se divide el anélisis en dos
partes; en la primera se asocian las variables del entorno especifico (ver péginas 265 y ss.)
obteniendo un numero pequefio de factores y en la segunda parte se busca la relacion existente
entre estos factores y el comportamiento seguido por las empresas a la hora de modificar sus

estados contables.

Para el tratamiento de un volumen de informacidn elevado ha sido preciso encontrar un
conjunto de métodos que resulten apropiados para simplificar la informacion en la obtencion de
conclusiones, por ello y con la finalidad de describir y asociar las variables del modelo se van a

utilizar los métodos de analisis multivariante.

Para establecer la relacion entre la variable dependiente y el conjunto de variables
explicativas seleccionado, se utilizan dos técnicas multivariantes como instrumentos estadisticos
para efectuar los contrastes de hipdtesis: el anélisis factorial y el anélisis discriminante. A
continuacion se recogen los aspectos principales de las técnicas utilizadas debido a su mayor
complejidad (respecto a las técnicas usadas hasta este momento), su uso menos frecuente y la

importancia que reviste su comprension para la comprension integral del trabajo.
Anélisis factorial. Ideas generales.

La técnica estadistica multivariable denominada anélisis factorial, es un procedimiento que
se utiliza sobre todo para el resumen de datos, siendo muy (til cuando las variables que incidenen
el estudio de un determinado evento responden a un elevado numero de variables complejas e
interrelacionadas que podrian complicar la interpretacidn, reduciendo las posibilidades de un
conocimiento profundo del mismo. El anélisis factorial, como técnica estadistica de reduccién ce
datos, es factible para aquellos trabajos en los que se den las circunstancias anteriores ya que ayuch

a clarificar las interpretaciones con la minima pérdida de informacion.

Este anélisis no se utiliza para predecir la variable dependiente, sino que gira en tornoala
interdependencia, en la que se consideran todas las variables y cada una de ellas relacionada con
todas las demas, no se hace ninguna distincion entre variables dependientes y explicativas, porlo
que el comportamiento del factor es maximizar la explicacidn de toda una serie de variables sin

predecir ninguna en concreto.
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Tiene distintas posibilidades de uso, sirviendo a veces para analizar una serie de variablese
identificar sus diferentes dimensiones llamados componentes o factores, que son combinaciones
lineales de las variables originales; otro de sus usos, dentro del contexto de condensacion y
reduccion de datos, es que las nuevas variables creadas a partir de la reduccion de las originales,
pueden ser utilizadas en representacion de aquéllas, directamente o en la aplicacién de estudiosque
utilicen otras técnicas multivariables, como el andlisis discriminante, regresion logistica, etc. El
objetivo en este caso sera retener la naturaleza y el caracter de las variables originales pero

mediante un ndmero mas reducido de factores o componentes para facilitar los analisis posteriores.

Con respecto a las variables introducidas en el modelo sera necesario que se fijen en
funcién de una base conceptual adecuada, con el fin de incrementar las probabilidades de éxitoen
la reduccién de datos, es decir, el resultado del anélisis factorial depende de la seleccién de
variables por parte del investigador en cuanto a cantidad y calidad de la informacion que

proporcionan, de cara a probar que la hipotesis de estudio es determinante.

Junto al anélisis de las variables de entrada, también son importantes las restricciones de
tamafio de las observaciones, no siendo recomendable su uso en muestras inferiores a cien

observaciones y que por lo menos sea cinco veces mayor al nimero de variables a analizadas.

Mucho menos restrictivos son los requisitos del analisis factorial en cuanto a normalickd,
homocedasticidad y linealidad siempre que no se apliquen pruebas de significacion a las
puntuaciones factoriales. Dada la agrupacion en factores, la multicolinealidad, que en muchas
ocasiones no es deseada respecto a las relaciones existentes en las variables, en este caso puede ser
ventajosa, debiendo ser identificadas las correlaciones entre las variables para justificar un analisis
factorial, esto se examinara a través de la prueba de esfericidad de Bartlett que prueba la hipotesis
nula que dice que las variables no estan correlacionadas en la poblacidon, es decir, la matriz de
correlacién de la poblacidn es una matriz identidad; se basa en una transformacion de ji-cuadrach
del determinante de la matriz de correlacion. Un valor alto favorecera el rechazo de la hipotesis

nula.

Otro estadistico Util es la medida de adecuacion de la muestra de Kaiser-Meyer-OIKim
(KMO), este indice compara las magnitudes de los coeficientes de correlacion observados con las
magnitudes de los coeficientes de correlacion parciales, los valores bajos indican que las
correlaciones entre los pares de variables no pueden explicarse por medio de otras variablesy qe
posiblemente el andlisis factorial no sea apropiado. Para que sea apropiado, su valor debe ser, como

minimo, superior a 0,5.

Una vez que se determina que el andlisis factorial es apropiado, otro punto de gran
importancia es la seleccion del nimero de factores. Son varios los métodos que se pueden seguir

para concretar dicho ndmero, entre ellos destacamos tres: el criterio de determinacion conbessen
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los valores especificos, en el que el valor especifico representa la cantidad de la varianza
relacionada con el factor; es recomendable cuando el nimero de variables oscila entre 20 y 50.
Otro de los métodos es la determinacién a priori, es decir, el investigador especifica el nimero e
factores que deben extraerse. Por Gltimo, uno de los métodos mas utilizados es el de determinacion
con base en el porcentaje de varianza, este criterio tiene en cuenta aquellos factoresque explican un
porcentaje aceptable de la varianza extraida, siendo satisfactorios aquellos valores superiores al
60%.

Un resultado importante del analisis factorial es la matriz factorial, que contiene los
coeficientes utilizados para expresar las variables estandarizadas en términos de los factores. Estos
coeficientes o cargas factoriales representan las correlaciones entre los factores y las variables; un
coeficiente con un valor absoluto alto indica que el factor y la variable estan estrechamente
relacionados. El problema es que nos encontramos con matrices complejas de dificil interpretacion,
pero mediante la rotacién, la matriz factorial se vuelve mas sencilla, siendo méas facil su

interpretacion.

En la rotacién de factores, que es una técnica que hace girar el eje de los factores fijandoel
origen, seria deseable que cada uno de ellos tuviera cargas o coeficientes distintos de cero, o
significativos, s6lo para algunas variables y que cada variable tuviera cargas significativas slo con
unos cuantos factores. Con la rotacion de los factores se logra una representacion mas clara cela
nube de observaciones, redistribuyendo la varianza de los primeros factores a los ultimos para

incrementar la simplicidad y la significacién de todos.

Dentro de los métodos mas exitosos de rotacion estan los métodos de rotaciones
ortogonales. Con estas rotaciones, los factores rotados siguen siendo perpendicularesentre si, como
lo eran los originales, y por lo tanto siguen estando no correlacionados. En ultima instancia intentan
simplificar las filas y columnas de la matriz de factores para facilitar la interpretacion. Dentro ce
ellos se encuentra la rotacién varimax, que maximiza la suma de las varianzas de las cargas
requeridas en la matriz de factores, logrando representar altas cargas factoriales en dicha matriz
(cercanas a 1 6 —-1) y bajas (cercanas a 0). De esta manera queda representado el nivel de
asociacion de las variables y su correspondencia con el factor, asi como una separacién mas clara

de cada uno de ellos.

En la seleccion del factor influyen las variables mas significativas; las menos significativas
son menos consideradas por lo que se tendré cuidado en observar la conveniencia de las variables
que participaron en el analisis y su representacion en los diversos factores. El concepto de
comunalidad contribuye a esta explicacion; la comunalidad es la proporcion de la varianza conla

que contribuye cada variable a la solucidn final. Lo ideal es “1”, pero en casos de comunalidades
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muy bajas o variables que no cargan sobre ningun factor, debera decidirse sobre la eliminacién de

la variable 0 una explicacion de la solucion prescindiendo de ella.

Cada variable en funcion de su correlacion con el factor, serda mas o menos importante,
siendo la mas relevante la que ejerza mas influencia sobre su denominacion. Los signos seran
interpretados normalmente como correlaciones positivas 0 negativas, pero solo en cuanto a la

incidencia dentro del factor y en ningun caso con respecto a los demas.

Identificados los factores, como ya se ha mencionado, estos pueden ser utilizados como

nuevas variables en futuros analisis.

El dltimo paso de este anélisis comprende la determinacién del ajuste del modelo, paraello
pueden estudiarse las diferencias entre las correlaciones observadas y las reproducidas, lo que se
conoce como residuos. Si hay muchos residuos elevados, el modelo de factores no ofrece unajuste

adecuado.
Anélisis discriminante. Ideas generales.

El andlisis discriminante es una técnica para analizar los datos cuando la variable
dependiente o de criterio es categorica’ y las variables independientes o de prediccién son
cuantitativas. Las técnicas de analisis discriminante se clasifican por el nimero de categorias que
tiene cada variable de criterio, asi cuando tiene dos categorias se conoce como anaélisis
discriminante de dos grupos y cuando participan tres 0 mas categorias, la técnica se conocecomo
analisis discriminante mdaltiple. El analisis discriminante y concretamente el de dos grupos esuno

de los més frecuentes cuando se usan medidas mdaltiples.

Se utiliza con dos usos o finalidades, uno descriptivo y otro predictivo. En el uso
descriptivo su principal objetivo es comprender como las variables independientes combinadas
linealmente, sirven para diferenciar entre los grupos definidos por la variable criterio, siendo (til
cuando el investigador esta interesado en comprender las diferencias de los grupos. El principal
propdsito de la finalidad predictiva es utilizar las puntuaciones en las variables predictoras, para

asignar los sujetos a un grupo o nivel de la variable dependiente.
Los objetivos del andlisis discriminante consisten en:

> Determinar si existen diferencias estadisticamente significativas entre las puntuaciones

medias sobre un conjunto de variables definidos a priori.

> Determinar cual de las variables independientes cuantifica mejor las diferencias de las

puntuaciones medias de los grupos.

9 Es categérica la variable que Unicamente puede tomar una serie de valores, es decir, que se divide en
distintas categorias excluyentes y exhaustivas.
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> Establecer los procedimientos para clasificar dentro de los grupos en base a sus puntuaciones

sobre un conjunto de variables independientes.

> Establecer el nimero y la composicién de las dimensiones de la discriminacién entre los

grupos formados a partir del conjunto de variables independientes

El éxito en la aplicacion del anélisis discriminante requiere tener en cuenta varias

cuestiones relativas a las variables utilizadas y al tamafio de la muestra:

1° La variable dependiente debe dividir la muestra en grupos (categorias) mutuamente
excluyentes y exhaustivos. Como minimo el grupo menor sera superior a 20 olbservacionesy
siempre contendra un nimero mayor al nimero de variables independientes. Ademas, los
grupos deberan ser de tamafios similares, ya que en caso contrario los grupos grandes tienen

mayor probabilidad de clasificacion.

2° Respecto de las variables explicativas, el andlisis discriminante es muy sensibleala
relacion entre el nimero de casos y el nimero de variables, debiendo situarse entre 10y 20

casos por cada variable.

3° En muchas ocasiones la muestra se divide en dos grupos, grupo de analisis y de
validacion. El primero de ellos se utiliza para la realizacion del andlisis y el segundo parasu
validacion; para ello es necesario que cada submuestra tenga un tamafio adecuado que apoye
las conclusiones de los resultados, es decir, se debe contar con muestras amplias. Si el
tamafio muestral es demasiado pequefio para justificar la division en dos grupos, se
construird la funcidn con la muestra entera, utilizandola para clasificar el grupo que sirvio
para construirla, aunque este procedimiento sesga al alza la capacidad predictiva de la

funcién.

Los supuestos de partida de este andlisis son los de normalidad de las variables
explicativas, la igualdad de las matrices de varianzas y covarianzas de los diferentes grupos y

linealidad de las relaciones entre las variables independientes.

Con respecto al primero de los supuestos, este analisis es bastante robusto frente a la no
normalidad moderada, pero si es alta, puede causar problemas en la estimacion de las funciones
discriminantes (Martinez Arias; 1999, p. 106).

El incumplimiento del segundo supuesto, la desigualdad de las matrices de varianzas y
covarianzas, puede afectar al proceso de clasificacion, si bien, este efecto puede minimizarse con
tamafios de muestra elevados y utilizando las matrices intragrupos especificas de la clasificacion.
Esta forma de trabajar obliga a la validacién cruzada de los resultados discriminantes (Hair,
Anderson, Tatham y Black; 1999, p. 264).
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El incumplimiento de los supuestos mencionados es el resultado mas habitual al trabajar
con conjuntos de datos reales. Para comprobar estos requisitos se debe comenzar realizando un
analisis descriptivo de cada una de las variables, con objeto de determinar si se ajustan a la
distribucion normal. Para comprobar el supuesto de igualdad entre las matrices de varianzas y
covarianzas, podemos utilizar la prueba M de Box que se basa en los determinantes de las matrices

de varianzas-covarianzas de los grupos.

Otra caracteristica de los datos que puede afectar a los resultados es la multicolinealidad
entre las variables independientes, es decir, que estén altamente correlacionadas, por lo quewack

ellas puede venir explicada por el resto, afiadiendo al modelo poca capacidad explicativa.

Respecto de la estimacion del modelo y valoracion del ajuste, este anélisis persigue obtener
una o mas funciones discriminantes que son combinaciones lineales de las variables
independientes, construidas de tal modo que el conjunto de pesos sea 6ptimo para discriminar
maximamente entre grupos. Este analisis es un proceso de maximizacién matematica que podria
interpretarse como una maximizacién de la variacion entre grupos, con respecto a la variacion

intragrupos.
El resultado es una o varias combinaciones lineales o funciones discriminantes®® que se
expresan por medio de una ecuacion que adopta la siguiente forma:
Z= B+ Ay Xy Ay Xot o+ Ay Xy
Donde: J es el nimero de funciones discriminantes; varia desde 1 hasta el minimo entre
el nimero de grupos menos uno y el nimero de variables.
B es la constante.
A j es el peso discriminante para la variable j-€sima.
X« es la variable independiente j.

La puntuacion discriminante del individuo k en este eje se calcula:
ij = bJ + aljxlk + asz2k +..... +aannk

Promediando las puntuaciones discriminantes para todos los individuos dentro de un grupo
particular, se obtiene una media del grupo denominada “centroide”. Los centroides indican la
posicion mas tipica de los individuos de un grupo particular y, una comparacién de los centroides
de los grupos, muestran su alejamiento o separacién en la funcién discriminante. El contraste de
significacion de la funcién discriminante es una medida generalizada de la distancia entre los

centroides de los grupos, y se calcula comparando las distribuciones de las puntuaciones

%8 El ntmero de funciones discriminantes vendra determinado por el minimo entre (el nimero de grupos
menos uno, el ndmero de variables)
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discriminantes para dos o méas grupos. Si el solapamiento es pequefio, la funcidn discriminante

separa bien los grupos, si por el contrario es grande, la funcién discrimina peor.
Después de calcularse la funcion discriminante, hay que valorar dos aspectos:

> El poder discriminante de cada variable.

»  Elnivel de significacion de la funcién discriminante.

Para evaluar el poder discriminante de cada variable observamos el estadistico Lambdace
Wilks (o estadistico U) para cada indicador, del que se obtiene una significacién por medio ceuna
distribucion F. Si el grado de significacion tiende a cero, las diferencias son significativas para
dicha variable, ademds, cuanto mayor sea el valor de su estadistico F, mayor poder de

discriminacién tendra.

Para evaluar la funcién discriminante disponemos de varios estadisticos, entre ellos: el
criterio discriminante -que coincide con el valor propio- y la correlacion canonica. El primeroes
una estimacién de la variabilidad intergrupo explicada por cada funcién discriminante, cuanto
mayor sea este estadistico, mejor sera la funcién discriminante, sin embargo no existen unos
valores tipificados que nos ayuden en su valoracion, por su parte la correlacién candnica mide la

asociacion entre las puntuaciones discriminantes y los grupos.

La hipotesis nula en el andlisis discriminante puede formularse de la siguiente manera: "no
existen diferencias significativas entre las medias de las puntuaciones discriminantes de los
grupos”. Una prueba para comprobar esta hipotesis nos la proporciona la lambda de Wilks. Este
estadistico representa la porcion de la varianza total de las puntuaciones discriminantes queno ha
sido explicada por la diferencia entre los grupos. Se calcula como la razén de las sumas de los
cuadrados dentro de los grupos y la suma total de los cuadrados intragrupos. Su valor fluct(aentre
cero y uno; los valores altos, cercanos a uno, indican que las medias de los grupos no parecen ser

diferentes. Si la lambda no es significativa la discriminacion no seré posible.

El nivel de significacion se calcula a partir de una transformacion del estadistico lambda
que sigue una distribucion ji-cuadrada. El criterio convencional del nivel de riesgo para considerar
resultados significativos se sitla en el 0,05. Existe el criterio de que si la funcién no es significativa
a ese nivel, existe poca justificacion para seguir adelante, aunque algunos investigadores suelen ser

menos exigentes.

La valoracion del ajuste global conlleva tres tareas: calcular la puntuacion discriminante
para cada observacion (dada por la funcion discriminante), evaluar las diferencias de grupo sobre

las puntuaciones discriminantes y valorar la precisién en la prediccion.

A partir de la puntuacion discriminante es posible obtener una regla de clasificacion delos

individuos en uno de los grupos. Esta regla esta basada en el teorema de Bayes, segun el cual la
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probabilidad de que un individuo “i” con una puntuacion discriminante “Z” pertenezca a un grypo

se puede estimar a través de:
P(G/Z) =P(2ZIG) P(G) / (P(ZIG,) P(G,) *+.... + P(ZIG,) P(G,)).

Donde P(g;) representa la probabilidad previa de que un caso “i” pertenezca a un grupo particular

cuando no se dispone de informacién sobre él.
P(Z/G;) es la probabilidad condicionada de “Z” en un grupo cualquiera.
P(Gi/Z) es la probabilidad posterior.

Si los contrastes estadisticos indican que la funcién discrimina significativamente, es wsal
usar matrices de clasificacion para proporcionar una mas precisa capacidad discriminatoria de la

funcion.

La valoracién de la exactitud en la prediccién de pertenencia al grupo se observa en el
porcentaje correctamente e incorrectamente clasificados o ratio de aciertos. EI mismo revela la

clasificacion correcta de los individuos realizada por la funcién discriminante.

Para saber si el nivel de acierto es aceptable debera determinarse previamente el porcentaje
que podria ser clasificado correctamente de forma aleatoria. Si los tamafios muestrales son igueles,
se obtiene dividiendo uno entre el nimero de grupos; pero cuando los tamafios de los grupos son
distintos, existen varias posibilidades: Podemos basarnos en el grupo de mayor tamafio muestral
para determinar el criterio de maxima aleatoriedad, calculado como el porcentaje que representa
ese grupo sobre el total de la muestra. Este se utilizara cuando el Gnico objetivo sea la
maximizacién del porcentaje correctamente clasificado. Otro criterio utilizado cuando el
investigador desea identificar adecuadamente a los miembros de los dos grupos, es el de

aleatoriedad proporcional que se calcula como sigue:
Cpro = p2 + (1’p)2-
Donde p es la proporcién de individuos del grupo uno, y

(1-p) es la proporcion de individuos del grupo dos

Comparando el ratio de aciertos con el criterio de aleatoriedad se puede observar si el
porcentaje de aciertos es significativo. Pero surge la duda de cdmo ha de ser la precision en la
clasificacion con relacion al criterio de aleatoriedad, no existiendo directrices generales que

resuelvan este problema.

Si la funcion discriminante es estadisticamente significativa y la precision en la
clasificacion es aceptable, se pasa a la interpretacién de los resultados. Para ello, se determina la
importancia relativa de cada variable independiente en la discriminacion de los grupos, lo que

puede realizarse observando las ponderaciones discriminantes estandarizadas o las cargas
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discriminantes. El valor de las primeras asignado a cada variable, independientemente del signo,
indican su contribucidn a la capacidad discriminante de la funcién. Las segundas, también llamadss
correlaciones de estructura, miden la correlacion lineal simple entre cada variable independentey
la funcion obtenida, pudiendo interpretarse como las cargas de los factores, para valorar la

contribucion relativa de cada variable independiente a la funcién discriminante.

El Ultimo paso del analisis discriminante comprende la validacion de los resultados para
asegurar su validez, tanto externa como interna. Si como hemos visto no es posible realizar una

division de la muestra, tendremos que utilizar la validacion cruzada.
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I. Analisis factorial®®.

En primer lugar se ha realizado un anaélisis factorial de componentes principales. Comoya
hemos comentado, su uso es Gtil para la exploracion de un conjunto extenso de datos cuantitativos
porque a la vez que reduce la informacion, identifica los factores subyacentes a un grupo de
variables (aunque puedan parecer evidentes a priori) que representan la relacion existenteentreun
conjunto de variables intercorrelacionadas mediante una combinacion lineal de todas ellas, de
modo que el primer componente es el que resume lo mejor posible la informacion contenidaen la
matriz de datos original, es decir, es el que contribuye mejor a explicar la varianza total. Elsegundo

componente es el que resume lo mejor posible la informacién restante y asi sucesivamente.

Lo que interesa es que con un ndmero minimo de factores, se explique un méaximo de

variabilidad total.

Se han utilizado para estos analisis las variables de informacion econémico-financiera, las
variables indicativas del tamafio relativo, y las de crecimiento, habiéndose extraido cinco factores
en cada afo, que explican como media un 80% de la varianza del espacio de las dieciséis variables

finalmente consideradas en el analisis.

Idoneidad del anélisis factorial:

7
0.0

Dado que los coeficientes de correlacion de Pearson son en numerosas ocasiones altamente
significativos.

s El valor de los determinantes de las matrices de correlacién es muy bajo, lo que indica que
una 0 mas variables podrian ser expresadas como una combinacion lineal de otras variables.

% Losresultados del test de Bartlett presentan una ji-cuadrado alta y un grado de significacion
de 0,000, lo que implica que las variables estan intercorrelacionadas por lo que rechaza la
hipdtesis nula (la matriz de correlaciones es una matriz identidad).

<& Se obtienen unos indices de Kaiser-Meyer-Olkin en torno a 0,65, y

s Unos valores MSA medios-altos en la diagonal de la matriz de correlaciones anti-imagen.
Se confirma la idoneidad del modelo.
Eleccidn de los factores, su numero y denominacion.

Como lo que se trata de realizar es un analisis comparativo para los seis afios del estudio,
hemos buscado un conjunto de factores similares para todos ellos que ademas de identificar la
realidad empresarial a partir de las variables finalmente seleccionadas explicaran, con un ndmero
minimo de factores el maximo de variabilidad total del conjunto.

Para ello se han obtenido cinco factores para cada ejercicio que se han denominado:

%9 El anexo ntimero 1 contiene el detalle de los resultados obtenidos para cada afio.
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«  Rentabilidad.

< Solvencia.

% Liquidez.

< Tamaio relativo.

«  Variacion de activos y pasivos.

Si bien normalmente la denominacidn de los mismos ha sido facil, nos gustaria realizar las
siguientes apreciaciones:

En la denominacion del factor “solvencia” se ha de tener presente que si bien la carga
factorial correspondiente a las variables de solvencia es siempre muy alta (0,933 lamenor,como s
recoge en el anexo nimero uno) también resulta significativa la variable de estructura econdmica,
lo cual no deja de tener su logica si se tiene en cuenta que las dos variables de solvencia nos
relacionan el inmovilizado neto de las empresas con los capitales propios y los permanentes el de
estructura por su parte relaciona el inmovilizado neto con el activo total y por tanto, con el total de
las fuentes de financiacion propias y ajenas a corto y largo plazo.

En la eleccién de la denominacion del factor de variaciones de activos y pasivos se ha e
tener en cuenta que en el ejercicio que se cierra en 1992 la carga correspondiente a las variaciones
de activo es relativamente baja (0,616, como se recoge en el anexo ndmero 1), aun asi se ha
preferido conservar el nombre del factor también para este ejercicio porque este valor no dejace
ser, aunque en menor medida significativo®.

100 Recogen Hair, Anderson, Tathan y Black (1999, p. 100) que para muestras en torno a los 100 individuos
son significativas las cargas factoriales superiores a 0,55.
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Se recoge a continuacion las explicaciones de la varianza total correspondientes a cada

factor y para cada afio:

Tabla 15: Explicacion de la varianza total de cada factor.

Factor [Rentabilidad Solvencia Liquidez Tamarno. Variacion de
Afio relativo Act. y Pas.
1991 21% 16% 11% 25% 8%
1992 27% 15% 10% 22% 8%
1993 23% 14% 10% 24% 10%
1994 21% 14% 11% 25% 10%
1995 19% 14% 11% 24% 11%
1996 20% 14% 9% 26% 11%

Tabla obtenida a partir de los datos del anexo nimero uno.

Calidad del andlisis.

Se puede afirmar que los resultados obtenidos en los andlisis factoriales realizados para

cada afio son aceptables en tanto que:

s El porcentaje de la varianza explicado es para todos los afios proximo al 80%

< La alta comunalidad de cada variable, que indica el porcentaje de variabilidad recogido o

explicado por los factores o componentes

«  Los resultados de la matriz de correlaciones reproducida en general, avalan la bondad del

analisis de componentes principales realizado, pues no hay errores significativamente

elevados.
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I1. Establecimiento de las relaciones: anélisis discriminante®®®.

El paso siguiente consiste en intentar explicar la variable dependiente a través de la
informacién que contienen los factores obtenidos. Para ello nos hemos decantado por un anélisis
discriminante cuyo objetivo consiste en primer lugar en determinar si en funcién de las variables
disponibles, los grupos quedan suficientemente discriminados, lo que podria ser una explicaciénal
fendmeno de las diferencias entre los grupos. Para ello lo que se hace es reducir las variables que
mejor discriminan a unas pocas nuevas variables que se denominan “variables canonicas” que son
una combinacién lineal de las variables independientes que nos permiten clasificar a los sujetosen

los diferentes grupos establecidos a priori, en nuestro caso:

R/

X Empresas con informes limpios o aquellas cuyas salvedades no influyen en las variables

utilizadas.

K/

<> Empresas con salvedades que modifican sus Cuentas Anuales provocando alteraciones en

cualquiera de las 16 variables utilizadas en el anterior andlisis.
Y en segundo lugar, describir el perfil de las empresas fraudulentas.
Formulacion.

El tamafio de la muestra, 110 individuos o casos resulta adecuado para todos los ejercicios
estudiados'®?, con la excepcion de 1996 afio en el que el tamafio muestral correspondiente a las
empresas con informes con salvedades se redujo a dieciséis, motivo por el cual no se realizard un

andlisis para dicho ejercicio.

Debido a que hay dos grupos y cinco variables, se calcula una Unica funcion discriminante.

101

Para un mayor detalle de los mismos ver el anexo ndmero 2.
102

Aunque los grupos no son de tamafio similar, hecho que es tenido en cuenta por el modelo, son superiors
a 20 observaciones para cada grupo; ademas la relacion entre casos y variables es satisfactoria (110/5)
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Comprobacion de los supuestos paramétricos.

No se cumplen adecuadamente dos de los supuestos paramétricos, ya que las variables
independientes no se ajustan a una distribucién normal y se rechaza la hipdtesis de que lasmatrices
de varianzas covarianzas son iguales (con un grado de significacion de 0 para todos los ejercicios
estudiados), pero hay que tener presente que con muestras grandes se puede encontrar significacion
estadistica con mucha facilidad aunque las matrices no sean muy desiguales. Ademas este test es
muy sensible a las desviaciones de normalidad, es decir matrices equivalentes pueden ser
significativas si no hay normalidad multivariable. (Bisquerra; 1989, p. 286). La matriz agupadade
correlacién dentro de los grupos indica la existencia de correlaciones muy bajas entre las variables.
El tercero de los supuestos, la ausencia de multicolinealidad, se cumple ya que trabajamos con los

factores dados por el andlisis factorial, que no estan correlacionados.
Estimacion.

Una vez identificada la muestra, estimamos los coeficientes de la funcién discriminante ce

modo que todos los indicadores se incluyan simultdneamente en el modelo.
Evaluacion del poder discriminante de cada variable.

En los resultados de realizar el analisis discriminante de dos grupos para cada afio se puece
observar en el anexo nimero 2, como las medias de los dos grupos, aparentemente, estan mas
separadas en términos de rentabilidad que de otras variables ya que la significacion de las razonesF
de cada variable nos muestran que cuando los indicadores se consideran de manera individual,
fundamentalmente la rentabilidad (para todos los ejercicios), las variaciones en activos y pasivos
(ejercicio 1995) y el tamafio relativo (para 1994) se diferencian de modo significativo en eltotal de

empresas.

Para confirmar estos resultados, se recogen en el anexo ndmero 3, los graficos de
dispersién, donde se muestra una imagen del poder discriminante de las variables, emparejadas de
dos en dos, para la muestra de empresas utilizada, pudiendo extraer de estos gréaficos los resuitados

anteriores.
Evaluacion de la funcién discriminante.

No tendria sentido interpretar el andlisis si las funciones discriminantes estimadas no
fueran estadisticamente significativas. Puede probarse en forma estadistica la hipotesis nuadeqe
en la poblacion, las medias de todas las funciones discriminantes son iguales en todos los grupos.
Esta prueba, como ya hemos recogido, se basa en el Lambda de Wilks que se transforma en la ji

cuadrado y el grado de significacion.
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Los analisis realizados cuyos resultados se muestran en el anexo ndmero 2, reflejan que si
bien los valores de la lambda de Wilks son elevados, los ji-cuadrado obtenidos son significativosen
casi todos los casos a un nivel de significacion inferior a 0,05 (con la excepcion del ejercicio 1993

en el que el grado de significacién obtenido es de 0,119).

El valor especifico de la funcion discriminante (autovalores) son relativamente bajostodos
los afios, al igual que el porcentaje de la varianza de la variable dependiente explicada o
representada por el modelo (dado por el cuadrado de correlacion candnica, las mayores varianzas
explicadas Gnicamente alcanzan aproximadamente al 24,5% y 20% respectivamente en 1994 y
1995).

A pesar de que el andlisis realizado no es excesivamente robusto, dada la falta de
normalidad de los factores, el rechazo de la hip6tesis de que las matrices de varianzas-covarianzas
son iguales, o las diferencias de tamafio muestrales, de lo que resulta su bajo grado de
significacion, no podemos ignorar el hecho de que alguna de las variables independientes tiene de
gran valor discriminatorio, como podemos observar en las gréaficas recogidas en el anexo N°3,en
las que se aprecia como la rentabilidad (para todos los ejercicios), las variaciones en activosy
pasivos (ejercicio 1994) y el tamafio relativo (para 1995) se diferencian de modo significativo en el

total de empresas, dato que ya nos habia sido ofrecido por el modelo.
Valoracion del ajuste global.

Para observar las diferencias entre grupos se pueden observar los histogramas recogidosen
el anexo nimero 2, en los que se representa en el eje de abscisas los valores correspondientesalas
puntuaciones discriminantes calculadas para cada sujeto y en ordenadas las frecuencias de estas
puntuaciones discriminantes. Nos proporciona también informacion de las medias de los gruyposo
centroides y sus desviaciones estandar. En todos los ejercicios analizados podemos comprobar
como, si sobreponemos el gréafico de una de las funciones discriminantes sobre la otra, obtenemos
que las medias de dichas funciones no difieren significativamente y que su variabilidad interna es

amplia para cada grupo.

Por el contrario, nos llama la atencién la informacién contenida en la matriz de confusion

en la que resalta el porcentaje de acierto refrendado mediante validacidn cruzada a la hora de

clasificar las empresas.
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Tabla 16: Porcentaje de acierto del analisis discriminante. Datos obtenidos ¢k la

matriz de confusion.

ANO 1991 1992 1993 1994 1995

% DE ACIERTO TOTAL |72,7% 69,1% 68,2% 81,8% 77,3%
Coro 60% 55% S51% S51% 62%

% ACIERTO PARA NO|91,3% 93,3% 91% 97,4% 94%

SALVEDADES

%  ACIERTO PARA|23,3% 17,1% 12% 53,1% 25,9%
SALVEDADES

Tabla realizada a partir de la informacién contenida en el anexo nimero 2.

Si bien este resultado podria resultar satisfactorio al compararlo con el criterio de
aleatoriedad proporcional, no lo es en el sentido de esta investigacion, en el que buscdbamos la
existencia de alguna relacion entre la realizacion de manipulaciones y el entorno especifico, yaque
como podemos apreciar en la dltima fila de la tabla anterior el porcentaje de acierto (en la

clasificacion) para el caso de empresas con salvedades podria calificarse de pésimo.
Interpretacion de los resultados.

A partir de lo anteriormente expuesto estamos en condiciones de afirmar que losresultados
de este andlisis son estadisticamente significativos, ya que nos permiten realizar algunos
comentarios acerca del perfil de empresas que presentan sus Cuentas Anuales sin manipular: se
trata de empresas rentables a las que la crisis econdmica les afecta en menor medida que al resto ce
la muestra y que una vez superada la crisis econémica experimentan gran crecimiento, siendo por

regla general muy poco significativa su solvencia o liquidez.

El motivo es claro y ya ha sido percibido en numerosas ocasiones a lo largo de este estudio:
“Los administradores de las empresas que (normalmente) obtienen grandes beneficios (en valores
absolutos o relativos), con respecto a otras empresas, a ejercicios anteriores, a los resultados
medios de su sector, etc. no sienten la “necesidad” de manipular sus Cuentas salvo que persigan
unos objetivos concretos como pueden ser la busqueda de nuevos inversores u ocultar una

distraccion de fondos”.

Nada se puede decir del perfil de las empresas que presentan informes con salvedades, en
este segundo grupo podemos encontrarnos con empresas de tamafos diversos, con beneficios y
pérdidas, que experimentan crecimiento o disminucidn en sus activos y pasivos, que pueden sero
no solventesy con rentabilidad alta o pequefia, incluso con pérdidas, ya que presentan tanto valores

altos como bajos en las variables estudiadas.*®

1% No podemos olvidar que ademas de los motivos aducidos al explicar la falta de robugez del
modelo, la causa de edta falta de relacion también podria ser debida a que las variables
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Teniendo presentes los resultados anteriores, y sus causas posibles, y demostrada la
importancia de la crisis econémica y el resto de variables del entorno general, parece evidente el
escaso papel que juegan los factores especificos de las empresas en la realizacion de practicas de
contabilidad creativa, por lo que todo parece indicar que es el factor de predisposicion la causa
principal de su realizacion, ya que independientemente de la rentabilidad obtenida, el tamafio ce la
empresa, el crecimiento, etc., cada empresa persigue, mediante la realizacion de practicas de
manipulacién, unos resultados concretos que si bien pueden ser coincidentes en algunas ocasiones,
no tienen porqué. Otro hecho a tener en cuenta es que las posibilidades de manipulacion dependen
del control existente en las empresas, tanto el control interno, como el que se realiza a los
administradores, por lo que la realizacion o no de dichas préacticas se encuentra ligado directamente

con esto.

Para confirmar este hecho, hemos realizado un ultimo estudio con el que pretendemos
observar el comportamiento seguido por los administradores a la hora de elaborar (y manipularen

su caso) las Cuentas Anuales.

independientes empleadas en el estudio han sido manipuladas en mayoromenormedida, lo que
puede provocar importantes sesgos en la informacién utilizada en este analiss.
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e) EL FACTOR DE PREDISPOSICION. ANALISIS DEL
COMPORTAMIENTO DE LOS ADMINISTRADORES.

Para finalizar se realiza un Ultimo estudio de la variable “factor de predisposicion” paraello
observamos en muchas empresas, cada vez que el administrador ha creido conveniente la
modificacion de las Cuentas Anuales, realiza manipulaciones en su contabilidad, y también, como

en muchos de los casos estudiados, este comportamiento se ha generalizado en el tiempo.

Para estudiar este factor hemos estudiado “la variable dependiente con retardo” (apartir ce
la segunda de las clasificaciones efectuadas). Con esta variable, en la que se encuentran implicitas
las motivaciones internas y propias del individuo y que explica, en cierto modo, la falta de
aplicacion de los principios y normas de general aceptacion, pretendemos demostrar, que i bien las
circunstancias que rodean a la empresa, como la crisis, la pertenencia a un sector, u otros factores
externos a la empresa son importantes a la hora de realizar manipulaciones en su contabilicd, ain
lo es mas que el comportamiento presente de sus administradores, esté condicionado por su

comportamiento pasado, planteamiento recogido a lo largo de este trabajo.

En un estudio realizado anteriormente (Villarroya;1999, b), utilizando una muestra de
empresas similar a ésta y mediante el analisis individualizado de cada informe, se obtuvieronunos
resultados que demostraban que era muy elevado el nimero de empresas que al menos una vez
habian cometido algun tipo de manipulacién en su contabilidad y también que para un ndmero
importante de ellas, realizar alteraciones era una practica habitual. Esto nos ha llevado apensar qe
la variable con retardo, que nos define el comportamiento pasado, era claramente significativa para

este trabajo.

Para validar esta hipotesis realizamos tres estudios, con el primero pretendemosdemostrar
gue la manipulacién es una préactica habitual para muchos administradores, con el segundo, que
existe una clara relacion entre la realizacion en un ejercicio de alteraciones contables y el
comportamiento observado en ejercicios anteriores y por uGltimo, que una vez adoptada una

posicion concreta frente al fraude, ésta suele mantenerse.

1° Para realizar el primero de estos estudios se ha confeccionado una tabla enlaqe s
nos muestra, en las filas, el nUmero empresas, en valores absolutos y porcentuales, que
presentan informes con salvedades, y en las columnas, el ndmero de ejercicios en que esto

sucede.
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Tabla 17: Empresas que presentan informes con salvedades en funcion del

numero de ejercicios en que esto sucede.

Oejerc. |lejerc |2ejerc. [3ejerc. |[4ejerc. |5Sejerc. |6ejerc. |7ejerc |Total

N° Emp. |45 19 11 8 10 6 6 5 110

% Emp.

40,90% |17,27% |10% 7,27% [9,09% |[545% |5,45 4,54% | 100%

2° Para efectuar el segundo de los estudios buscamos la correlacidn existente entrela
variable dependiente y la variable con uno, dos 0 més retardos (informacion que se preeenta
en el anexo numero 4), pudiendo observar como las correlaciones son muy importantescon
respecto a la variable con un retardo y que a medida que la diferencia temporal aumenta, el

grado de correlacidn va disminuyendo.

3° Para realizar el tercero de los estudios comparamos los informes presentados por los
auditores relativos a las Cuentas Anuales de un ejercicio, con los del ejercicio precedente,
pudiendo apreciar el mantenimiento o cambio en el tipo de opinién mantenido por el auditor

basandose en la contabilidad llevada a cabo por los administradores.

En este sentido hemos denominado informe uno (1) al que contiene salvedades que
modifican el balance o la cuenta de pérdidas y ganancias y cero (0) cuando se presentaun

informe limpio o sin las salvedades vistas.

De esta manera:

(1-0), significa que en el afio precedente la opinidn contenia salvedades, expresandose un

informe limpio el ejercicio siguiente,
(0-0), que en los dos afios la opinién ha sido limpia,
(1-1), que en los dos afios la opinién presentaba salvedades, y

(0-1), que en el afio precedente se expresd un informe limpio conteniendo la opinién cel afio

siguiente salvedades.
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Tabla 18: Comparacién del tipo de opinion presentado en dos informes

consecutivos.

(1-0) (0-0) (1-1). (0-1)] MANTENIM CAMBIO
91-90 10% 63% 22% 5% 85%) 15%
92-91 5% 64% 23% 9% 87% 13%
93-92 11% 60% 21% 8% 81% 19%
94-93 6% 65% 23% 6% 88% 12%
95-94 9% 66% 20% 5% 86% 14%
96-95 10% 75% 15% 0% 90%) 10%

Gréafico 13: Comparacidn del tipo de opinién presentado en dos informes consecutivos.
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El contenido de las tablas y grafico anteriores nos permite afirmar que:

Mas que un 59% de las empresas estudiadas presentan en algin momento un informe con

salvedades.

El uso de précticas creativas es casi habitual para un elevado ndmero de empresas.

Aquellas empresas que con mayor frecuencia cometian “errores” en un ejercicio, los

mantenian en ejercicios sucesivos, encontrandonos con casi un 25% de empresas en lasqe

durante mas de cuatro ejercicios (de siete estudiados), cometian irregularidades contables.

Para bien o para mal la mayoria de las empresas que adoptan una conducta, positiva o

negativa, frente a la contabilidad creativa la mantienen (més del 80%), mientras que lasque
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cambian de posicion son una minoria que modifican o mejoran sus Cuentas Anuales en

funcién de la situacién en que la empresa se encuentra.

Las empresas que cambian de posicion, normalmente realizan cambios negativos (alterando
sus cuentas) en los periodos de crisis, y positivos, presentando una contabilidad sobre labese

de los principios y normas contables, en periodos de expansion.

Por ultimo, resulta significativo que los cambios experimentados en la conducta de los
administradores respecto de los ejercicios 1995-1996 sea claramente contrario a la
realizacién de manipulaciones contables ya que no se da ni un solo caso (en los estudiados)
en que habiendo tenido una opinion favorable en el ejercicio precedente, en 1996 den los
auditores una opinién con salvedades, en cambio un 40% de las empresas que presentaban en

el ejercicio anterior informes con salvedades, obtienen en 1996 una opinién limpia.

Pensamos que esto puede deberse a la aprobacion del Codigo Penal. ElI aumento de
posibilidades y la mayor facilidad existente ahora en el nuevo Codigo Penal para imponer
sanciones a los manipuladores contables, ha tenido como resultado no sdlo una reduccion cel
ndmero de falsedades, sino también una mejora en el comportamiento ético de los

administradores.
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El desarrollo de este trabajo nos permite extraer las siguientes conclusiones:

Con respecto a los factores que delimitan las conductas fraudulentas: Una de las
primeras conclusiones a las que llegamos es que la comision de fraudes se ve delimitada
basicamente por tres elementos: El factor de predisposicidn, el factor de oportunidady finalmente,

muy relacionado con los anteriores, por el factor de decisién.

<% H factor de predisposicion consiste en la falta de ética tanto individual como de gupo, ya
que predispone al sujeto infractor a favor de dicha conducta, de tal manera que la blsqueda
de su propio beneficio (econdmico, poder...) se convierte en motor de su comportamiento,
realizando siempre que sea necesario, conductas fraudulentas con la finalidad de conseguir
sus objetivos; ademas, la falta de moral le sirve de mecanismo inhibidor de su sentimiento ce

culpa.

La consecucion por parte de estos sujetos de fines distintos de su propio beneficio, como
pueden ser los sociales, es solo asumido por ellos cuando contribuye a alcanzar sus

objetivos.

7
0‘0

Bl factor oportunidad puede explicarse a través de la teoria de la agencia en la que los
mecanismos de control y el sistema de incentivos juegan un papel principal ayudando o
impidiendo la comisién de conductas fraudulentas, siendo el principal problema la asimetria
de informacidn que impide al principal valorar si el comportamiento del agente ha sido el

adecuado.

7
0.0

Bl factor de decisidn. La decisidn final sobre la realizacion de conductas fraudulentas
tomada por el individuo, las empresas o la sociedad en general, viene determinada por la

valoracién que realizan del beneficio esperado y del riesgo asumido.

La valoracidn del beneficio esperado esta determinado por la percepcion que el sujetotiene
acerca de los inconvenientes derivados del cumplimiento de sus obligaciones y sobre todoel
beneficio que podria conseguir mediante su incumplimiento, en el caso de conductas

omisivas, o la utilidad obtenida, en el caso de realizaciéon de conductas activas.

En cuanto a su valoracion del riesgo esta condicionada por la posibilidad de comision de
estas conductas fraudulentas, la de ser descubierto y por ultimo, la sancion que de ser

descubierto le podria ser impuesta.

La difusién o freno de estos factores hara que los comportamientos fraudulentosaumenten
o disminuyan. Si lo que se pretende es que se reduzcan, pensamos que la solucién se encuentra en
aumentar el riesgo que corren los sujetos predispuestos a cometer conductas fraudulentas; paraello

deberan reducirse en la medida de lo posible las posibilidades de comision, aumentar los controles,
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siempre y cuando esta medida sea posible y econémicamente factible, y por tltimo incrementar
(cuantitativa y cualitativamente) la imposicidén de sanciones, de tal manera que el rieso seatal, que

le disuada de cometer fraudes.

No vemos tan facil modificar la predisposicion de estos sujetos frente a las conductas
morales, aunque creemos que es posible mantener un comportamiento ético incluso cuando el
objetivo perseguido es la maximizacion del beneficio. Etica y beneficio no son magnitudes
enfrentadas como afirmaba Adam Smith, sino que pueden incluso conciliarse con facilidad
redefiniendo el término “beneficio”, que se separaria del puro resultado econémico o aumento de
poder, para configurarse como una variable multicriterio, en la que ademas de las anteriores, se
tendrian en cuenta otras variables, fundamentalmente las de interés social. Para ello debera
concienciarse a la Sociedad en general y al individuo en particular, modificando en el sentido
deseado su percepcion de la relacién de intercambio y de equidad, haciéndole ver los resultados

perjudiciales que se derivan de su conducta fraudulenta.

Con respecto a las obligaciones de los administradores, su incumplimiento y

responsabilidad derivada de este hecho, observamos grandes lagunas legislativas.

Los administradores tienen la obligacion de dirigir la empresa con diligencia, deber que s

divide en:
< El cumplimiento de las obligaciones contables legalmente establecidas.

«  Larealizacion de todos los actos necesarios para maximizar el valor de la empresamediante

la toma de decisiones Gptimas sobre inversidn y financiacion.
«»  Colaboracion con los socios en el ejercicio de sus derechos.

«  Respeto y cumplimiento de todas las obligaciones legales.

La regulacion de estas obligaciones y la de sus incumplimientos se encuentra
establecida en distintas leyes y reglamentos. En unas ocasiones recogidas con mayor acierto como
sucede con las obligaciones, infracciones y sanciones en materia tributaria. Otras veces en normas
dispersas y arcaicas, como es el caso de las Suspensiones de Pagos y las Quiebras. Pero
lamentablemente, lo que més preocupante resulta, es la ausencia de una regulacidn sancionadora
para los casos de incumplimiento de las obligaciones materiales en contabilidad; en toda la
normativa analizada, con excepcién de las infracciones tributarias, y las relativas a lasinsolvencias
s6lo se han encontrado tres articulos del Cédigo Penal en los que se sancionan directamente tales
conductas, si bien, solo para casos muy concretos 'y con grandes restricciones, lo que posihilitacue

multitud de conductas fraudulentas queden sin castigo.





